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ВВЕДЕНИЕ
Развитие общества в целом и отдельных хозяйствующих субъектов базируется на расширенном воспроизводстве материальных ценностей, обеспечивающем рост национального имущества и соответственно дохода. Одним из основных средств обеспечения этого роста является инвестиционная деятельность, включающая процессы вложения инвестиций, или инвестирование, а также совокупность практических действий по реализации инвестиций. Инвестициями (инвестиционными ресурсами) являются денежные средства, целевые банковские вклады, паи, акции и другие ценные бумаги, технологии, машины, оборудование, лицензии, в том числе и на товарные знаки, кредиты, любое другое имущество или имущественные права, интеллектуальные ценности, вкладываемые в объекты предпринимательской деятельности и другие виды деятельности в целях получения прибыли (дохода) и достижения положительного экономического и социального эффекта.

Объектами инвестиционной деятельности являются вновь создаваемые и модернизируемые фонды и оборотные средства во всех отраслях и сферах народного хозяйства России, ценные бумаги, целевые денежные вклады, научно-техническая продукция, другие объекты собственности, а также имущественные права и права на интеллектуальную собственность.

Субъектами инвестиционной деятельности являются инвесторы, заказчики, исполнители работ, пользователи объектов инвестиционной деятельности, а также поставщики, юридические лица (банковские, страховые и посреднические организации, инвестиционные биржи) и другие участники инвестиционного процесса. Субъектами инвестиционной деятельности могут быть физические и юридические лица, в том числе иностранные, а также государства и международные организации.


Основной субъект инвестиционной деятельности (инвестор) осуществляет вложение собственных, заемных или привлеченных средств в форме инвестиций и обеспечивает их целевое использование. 
Важную роль в этом процессе играет транснациональный капитал, который в настоящее время активно используется в современной глобальной мировой экономике. 

Инвестиционная политика Российского государства  является важным рычагом воздействия на деятельность субъектов хозяйствования и экономику страны в целом. С ее помощью государство непосредственно может воздействовать на темпы и объемы производства, уровень инфляции, ускорение научно-технического прогресса, изменение структуры  общественного производства и решение многих социальных проблем.

Для совершенствования инвестиционной политики России важную роль играет постоянный анализ динамики и структуры инвестиций транснационального капитала в российской экономике, и поэтому рассматриваемая в данной работе проблема является весьма актуальной.

Объект исследования: процесс привлечения иностранных инвестиций в экономику России.

Предмет исследования: виды инвестиций, их динамика и структура в российской экономике, инвестиционная политика Российского государства и пути ее совершенствования.

Цель работы: провести анализ динамики и структуры инвестиций в российской экономике, выявить возможности взаимодействия России с транснациональным капиталом и определить пути повышения эффективности инвестиционной политики в России.

Задачи работы:
1. Охарактеризовать транснациональный капитал и выявить его роль в формировании мировой экономики.

2. Дать характеристику транснациональному капиталу США и выявить его влияние на развитие мировой и российской экономики
     
3. Охарактеризовать экономическую сущность инвестиций, выявить их виды и определить их роль в развитии национальной экономики России. 

   
4. Выявить факторы, влияющие на динамику и структуру инвестиций. 
5. Провести анализ динамики и структуры инвестиций транснационального капитала в российскую экономику.
6. Определить пути совершенствования инвестиционной политики России.

Для решения поставленных задач использовались следующие методы исследования: теоретический анализ литературных источников, методы сравнения и группировки, экономико-статистический метод и др.

Наибольший интерес по рассматриваемой проблеме представляют работы Барбаумова В.Е., Вознесенской Н.Н., Котельникова В.Ю., Крушвица Л., Оголевой Л.Н., Орловой Е.Р., Черкасова В.Е.. и ряда др. авторов. 

1.Транснациональный  капитал  и  его  роль  в  формировании  мировой экономики
1.1 Понятие, сущность,  условия   возникновения и история развития транснационального  капитала
Транснациональный капитал - это процесс движения предпринимательского капитала, в ходе которого этот капитал объединяет несколько стран и занимает собственную нишу на рынках на их территории. 
Исторически развитие транснациональных корпораций (ТНК) прошло ряд этапов. С периода зарождения первых ТНК (конец XIX в.), они претерпели весьма существенную трансформацию. Деятельность ТНК первого поколения в значительной мере была связана с разработкой сырьевых ресурсов бывших колоний, что дает основание определить их как «национально-сырьевые ТНК». По своей организационно-экономической форме и механизма функционирования это были картели, синдикаты и первые тресты. 
Затем на мировой арене появляются ТНК трестового типа, связанные с производством военно-технической продукции. Начав свою деятельность в период между двумя мировыми войнами, некоторые из этих ТНК второго поколения сохранили свои позиции в мировой экономике и после второй мировой войны. Они производили вооружение, боеприпасы, амуниции [3, с. 48]. 
В 1960-е годы все более заметную роль начали играть ТНК третьего поколения, которые широко использовали достижения научно-технической революции. Это - технико-потребительские компании. Они выступали в организационно-экономической форме концернов и конгломератов. 
В 1960-80-е годы в деятельности ТНК органично соединялись элементы национального и зарубежного производства: реализации товаров, управления и организации работы персонала, научно-исследовательских работ маркетинга и послепродажного обслуживания. Основные элементы воспроизводственного процесса переводились на общие для соответствующих стран стандарты и принципы. ТНК третьего поколения способствовали распространению достижений НТР в периферийные зоны мирового хозяйства и, самое главное, закладывали экономические предпосылки для появления международного производства с единым рыночным и информационным пространством, международным рынком капитала и рабочей силы, научно-технических услуг. Их целями являлось завоевание рынков сбыта, источников сырья, сфер приложения капиталов.

В начале 1960-х годов постепенно появились и утвердились глобальные ТНК четвертого поколения. Их отличительными чертами являются:

- планетарное видение рынков и осуществление конкуренции в мировом масштабе;

- раздел мировых рынков с немногими такими же глобальными ТНК;

- координация действий своих филиалов на основе новых информационных технологий;

- гибкая организация каждого отдельного производственного узла;

- адаптивность структуры корпорации, единообразная организация бухгалтерского учета и аудита;

- объединение своих филиалов, заводов и совместных предприятий;

- единую международную сеть управления, которая, в свою очередь, интегрирована с другими сетями ТНК;

- осуществление экономического и политического влияния на государства, в которых действуют ТНК [7, с. 128].

Таким образом, стратегия их характеризуется инновационной агрессивностью и динамизмом, отходом от одноотраслевой структуры, постоянным совершенствованием внутрикорпоративной структуры, нацеленностью на завоевание уже не отдельных сегментов рынка, а ключевых мирохозяйственных позиций в производстве и реализации продукции. К настоящему времени уже в основном сложилась такая система мироустройства, при которых ТНК контролируют до половины мирового промышленного производства, 63% внешней торговли, а также примерно 415 патентов и лицензий на новую технику, технологии и «ноу-хау».
Под контролем ТНК находится 90% мирового рынка пшеницы, кофе, кукурузы, лесоматериалов, табака, джута и железной руды, 85% рынка меди и бокситов, 80% - чая и олова, 75% - бананов, натурального каучука и сырой нефти. Половина экспортных операций США осуществляется американскими и иностранными ТНК. В Великобритании их доля достигает 80%, а в Сингапуре - 90%. Большая часть платежей, связанных с трансфертом новых технологий, осуществляется внутри ТНК: в США их доля составляет 80%, а в Великобритании - 90% [11, с. 90].

Однако на практике пока ещё не существует таких корпораций, которые имели бы филиалы во всех странах мира, и, в большей или меньшей степени, такими являются «Эксон» (имеет филиалы в 100 странах мира), «Кока_Кола» (филиалы в 190 странах).

1.2 Роль  транснационального  капитала  в  формировании  современной глобальной экономики
Углублению связей, повышению степени открытости национальных экономик способствует развитие таких процессов как международная интеграция и интернационализация, получивших организационное воплощение в деятельности многонациональных (МНК) и транснациональных корпораций (ТНК). ТНК - это корпорация национальная по капиталу и контролю над ним и международная по своей деятельности.

Деятельность ТНК осуществляется как в классических схемах, так и путем организации совместного производства, кооперации, контрактов на управление, франчайзинг, инжиниринга, лицензионных соглашений. О силе и мощи ТНК свидетельствуют такие данные: например, в середине 1990-х годов, три четверти промышленной продукции развитых стран производилось крупнейшими ТНК, они же контролируют свыше 70% всех зарубежных инвестиций, реализуют до 80% всей произведенной продукции электроники и химии, 76% продукции машиностроения, несут основную производственную и инновационную нагрузку.

Возрастание роли ТНК в последний период еще в большей степени усиливает взаимосвязи между странами и активно влияет на развитие экономики. Повышению степени открытости экономики способствуют и такие факторы, как: развитие НТР; ослабление таможенных и административных барьеров, препятствующих продвижению товаров, услуг, капиталов через национальные границы; ускорение взаимопроникновения транснациональных промышленных и банковских компаний; повышение роли международных валютно-финансовых институтов и др. [12, с. 50]
Отметим основные тенденции, сложившиеся в мировой торговле в последнее время:

1. Объем международной торговли в последние 35-40 лет примерно в 2-3 раза больше, чем мировой ВНП.

2. Мировая торговля сосредоточена в промышленно-развитых странах. На эту группу стран приходится почти половина всех мировых торговых сделок.

3. В группе промышленно-развитых странах растет удельный вес взаимных поставок сходных промышленных товаров. Так, например, Германия, Япония, США торгуют друг с другом приблизительно одинаковой продукцией: полупроводниками, автомобилями, телевизорами, холодильниками. В последние годы в торговлю этими товарами подключились страны НИС (новые индустриальные страны: Мексика, Бразилия, Тайвань, Корея), их ключевые продукты - электроника, автомобили, производство которых основано в этих странах на дешевой рабочей силе. Эти товары в силу своей дешевизны и неплохого качества успешно конкурируют на рынках США и Европы и становятся в последние годы объектом протекционистских мер правительств развитых стран.

4. Слаборазвитые страны экспортируют в основном сырьевые товары, и, кроме того, примерно 40% их экспорта приходится на продукцию обрабатывающей промышленности.

Международная торговля основана на концепции сравнительных издержек, сформулированной Д. Риккардо. Суть ее сводится к тому, что издержки производства товаров не одинаковы в различных странах и различия в их соотношении приводят к тому, что страна специализируется на производстве тех товаров, которые требуют меньших издержек. Еще А. Смит отмечал, что следует импортировать товары из стран, где издержки меньше, а экспортировать те товары, производство которых дешевле.

Экспорт и импорт товаров зависят от емкости внутреннего рынка, конкуренции на внутреннем рынке. На объем международной торговли оказывает влияние протекционизм, импортные квоты, нетарифные барьеры, добровольные экспортные ограничения, демпинг. Соотношение стоимости экспорта и импорта товаров за определенный период (год, месяц) характеризует торговый баланс страны. Он может быть активным, если стоимость экспорта превышает стоимость импорта, и пассивный, если стоимость импорта превышает стоимость экспорта.

Понимая важность для национальной экономики деятельности ТНК, многие государства пытаются установить над ними контроль, что привело к появлению государственных ТНК (ГТНК). Наибольшее распространение ГТНК получили в добывающих отраслях, в которых государство контролирует использование природных ресурсов. К началу ХХI века, среди 500 крупнейших промышленных корпораций мира 41 компания, или 8,2%, представляла собой государственные ТНК, занятые в металлургии, разведке и добыче полезных ископаемых, нефтехимической, автомобильной, аэрокосмической, электронной промышленности. 
По данным Конференции ООН по торговле и развитию (UNCTAD), в горнорудной промышленности доминируют частные компании, а в нефтегазовом секторе - государственные предприятия. На государственных предприятиях Западной Европы в разных странах производится от 10 до 30% ВВП. На них занято от 4 до 25% рабочей силы. Опыт работы государственных ТНК показывает, что государственные предприятия вполне вписываются в рыночную экономику [20, с. 78]. 
Проблема, на наш взгляд, состоит не столько в форме собственности, сколько в эффективности управления ею. Проведенный анализ показал, что недооценивать влияние ТНК на национальную экономику стран - импортеров капиталов нельзя. Их влияние сводиться к следующему. Во-первых, они могут проникать в отрасли, связанные с национальной безопасностью, и оказывать влияние на них развитие. Во-вторых, неконтролируемые свободные перемещения капитала ТНК могут подрывать стабильность национальных валют. В-третьих, они создают сильную конкуренцию местным компаниям, не давая им возможности развиваться. В-четвертых, транснациональный капитал, защищая свои интересы, может оказывать экономическое и политическое давление на страны как импортирующие, так и экспортирующие капитал. В-пятых, расширение деятельности ТНК в значительной мере может изменить специализацию производства в стране импорта капитала.

Кроме того, местный рынок может использоваться для конкуренции с другими международными монополиями. Правительства стран - импортеров капитала с целью контроля деятельности ТНК помимо применения налога на доходы, используют другие меры, такие, как введение дополнительных налогов, ограничение на репатриацию прибылей, включая перевод дивидендов, иные валютные ограничения. Например, в Италии масса переводимой прибыли иностранными фирмами лимитируется в размере 9% от суммы их годовых капитальных вложений. Тем не менее, введение жестких ограничений на деятельность ТНК в странах импорта капитала так же неэффективно, как и полная свобода их действий, поскольку интересы ТНК и стран - импортеров капитала во многом совпадают и преследуют одну и ту же цель - развитие производства и получение прибыли [10, с. 114]. 
В современном процессе глобализации и интеграции мировой экономики экспорт инвестиций занимает одно из важнейших мест. Вместе с тем, несмотря на абсолютное увеличение объемов прямых капиталовложений, их доля в мировом производстве остается незначительной. Например, прямые иностранные инвестиции в 1913 г. составили 9% мирового объема производства, а в конце ХХ в. Этот показатель остался практически на том же уровне - 8,5%.

2 Транснациональный капитал США и его влияние на развитие мировой  и российской экономики
2.1 Роль и место американских ТНК в современной мировой экономике

Основной характеристикой процессов глобализации мировой экономики является формирование системы транснациональных корпораций (ТНК), которые посредством осуществления прямых иностранных инвестиций (ПИИ) развивают сети своих зарубежных филиалов. 

Отличительной особенностью ТНК США является то, что транснациональное производство американских компаний является очень большим элементом американской экономики, охватывающим самые прибыльные ее отрасли. Сеть зарубежных филиалов ТНК, созданную посредством ПИИ и органично интегрированную с хозяйственными объектами на территории материнской страны, принято называть «второй экономикой» США. По своему производственному, финансовому и научно-техническому потенциалу американская «вторая экономика» существенно превосходит зарубежные сегменты транснациональных воспроизводственных систем Западной Европы и Японии [14]. 

Вывоз американских ПИИ за рубеж во многом компенсируется встречным потоком доходов от зарубежной собственности. Анализ трендов в платежном балансе США за 1990-2008 гг. показывает, что усредненный темп прироста доходов oт прямых инвестиций за рубежом опережает темп прироста вывоза ПИИ. Более того, за указанный период совокупный объем доходов oт ПИИ на 16% превысил объем прямых инвестиций за рубеж. 

В свою очередь, доходы от прямых зарубежных инвестиций США более чем в два раза превышают выплаты прямым иностранным инвесторам, в собственности которых находятся капиталовложения в США, что оказывает положительное воздействие на сальдо счета текущих операций в условиях дефицита внешнеторгового баланса страны.

Кризисные явления в мировой экономике начала XXI в. отрицательно сказались на внешнеэкономических связях США и привели к сокращению объемов зарубежных капиталовложений и потоков соответствующих доходов. Однако позднее положительная динамика показателей восстановилась, причем одним из факторов роста доходов от прямых инвестиций за рубежом стали масштабные капиталовложения 1998-2000 гг. [21, с. 70].
В отличие от большинства стран мира в США проводятся регулярные переписи небанковских ТНК американского базирования. 

В ходе последней переписи БЭА обследовала 3348 американские компании, которые располагали 23,9 тыс. зарубежными филиалами, в том числе 22,3 тыс. филиалов, образованных с более чем 50-процентным участием американского капитала. На зарубежные филиалы, в которых превалирует американская собственность, приходится порядка 85% объемных показателей «второй экономики» США, таких как активы и персонал.

В текущем десятилетии наблюдается масштабная зарубежная экспансия ТНК, базирующихся в США. 

За период 2000-2015 гг. величина индекса транснационализации (TNI) американских THK (по методике ЮНКТАД - среднее от долей зарубежных активов, нетто-оборота и персонала в общих показателях компании) увеличилась с 27,6% до 32,5%. Наибольший вклад в такую динамику индекса TNI внесло увеличение объемов зарубежных активов (на 89%) и зарубежного нетто-оборота (на 36%) ТНК, тогда как численность занятых в иностранных сегментах изменилась незначительно, а в материнских - даже сократилась. 

Повышение значимости бизнеса в зарубежных филиалах подтверждается увеличением их вклада в производство ВДС ТНК с 22 до 27%. Более того, чистый доход от деятельности американских компаний в других странах возрос на 119% против 47% прироста по ТНК в целом [12, с. 97].

По ряду показателей общемировой системы ТНК американские компании постепенно теряют свои позиции. Если в 2000 г. 26% активов зарубежных филиалов всех ТНК мира были американскими, то в 2015 г. - только 20%. Аналогичное сокращение произошло по численности персонала - с 23% до 17%, а также по нетто-обороту - с 14% до 12%. Тем не менее, вывод о «закате» ТНК США, сделанный на основе динамики указанных величин (в частности, объема зарубежных активов, по которому ЮНКТАД ранжирует крупнейшие ТНК мира) был бы преждевременным [17, с. 54].

Анализ показателя ВДС, который в отличие от добавленной стоимости определен до вычета потребления основного капитала, позволяет устранить искажения, связанные с отраслевой принадлежностью фирм. В 2015 г. ВДС зарубежных филиалов ТНК США увеличилась по сравнению с 2000 г. на 46% - промежуточное значение между приростом активов и персонала. 

Следовательно, в ходе проведения реструктуризации зарубежных операций американские ТНК замещают трудоемкую деятельность капиталоемкой, что приводит к приросту чистого дохода. В свою очередь за указанные годы доля зарубежных филиалов американских компаний в ВДС зарубежных филиалов всех ТНК мира увеличилась с 18,6% до 19,2% - ТНК США эффективнее используют свои зарубежные активы, чем другие фирмы, в особенности, базирующиеся в развивающихся странах. В последние годы такие компании, не способные организовать бизнес на уровне «мировою класса», активно включаются в мировую систему ТНК, тем самым увеличивая ее объемные показатели, составляющие индекс ТNI [10, с. 92].

ТНК США играют высокую роль в международной торговле. В 2015 году на экспортные поставки пришлось 8% нетто-оборота американских ТНК (724 млрд. долл.). С учетом внутрифирменной торговли (перемещение товаров и услуг между подразделениями компаний, расположенными в разных странах) ТНК США в указанном году экспортировали продукции на 1,8 трлн. долл. - порядка 16% мирового экспорта товаров и услуг. По сравнению с 2000 г. доля американских ТНК в мировом экспорте увеличилась на 1 процентный пункт за счет расширения экспортных поставок зарубежных филиалов. 

Существенно возрастает роль таких компаний как организаторов экспорта материнской страны: на оборот ТНК США пришлось 81% американского экспорта товаров и услуг в 2015 г. против 56% в 2000 г.

Дальнейшее углубление международного разделения труда (МРТ) в деятельности американских ТНК находит непосредственное подтверждение в активизации внутрифирменной торговли. За 2000-2015 гг. оборот материнских сегментов ТНК увеличился на 16%, а оборот по экспортным поставкам в филиалы - на 145% (до 600 млрд. долл.). В свою очередь за указанный период времени оборот зарубежных филиалов вырос на 46%, тогда как их оборот внутрифирменной внешней торговли - на 56% (до 741 млрд. долл.). Поставки продукции филиалов в материнские сегменты в стоимостном выражении увеличились на 39%, а оборот внутрифирменной международной торговли между филиалами - на 68% [9, с. 88].

Как известно, транснациональный бизнес США концентрирует свою дея-тельность в первичном и вторичном секторах экономики, на которые в 2015 г. пришлось 54,4% ВДС компаний, причем такое распределение характерно как для материнских, так и для зарубежных сегментов.

Исходя из обеспеченности факторами производства и специализации стран-реципиентов ПИИ, компании США успешно применяют стратегии, основанные как на получении доступа к зарубежным природным ресурсам, так и снижении относительных производственных издержек в деятельности зарубежных филиалов, в частности, за счет дешевой рабочей силы. 

В Африке филиалы американских ТНК специализируются на деятельности по добыче полезных ископаемых, которая также относительно важна в зарубежных операциях на территории Канады, Австралии и Китая. В свою очередь обрабатывающие производства ТНК доминируют в Ирландии, Италии и Китае, а в Гонконге, Индии и Японии американские компании преимущественно инвестируют в сферу услуг [7, с. 110].

Основной стратегией транснационализации американских фирм является стратегия проникновения на внешние рынки, смысл которой заключается в стремлении ТНК преодолеть протекционистские барьеры во внешней торговле стран посредством организации зарубежного бизнеса: в 2015 г. 80% нетто-оборота зарубежных филиалов (1,7 трлн. долл.) составили поставки на национальные рынки стран, в которых эти филиалы образованы. По сравнению с 2000 г. указанный показатель снизился на 5 процентных пунктов, что отчасти объясняется дальнейшей либерализацией международной торговли. Проведение стратегии проникновения на внешние рынки во многом обусловило специализацию ТНК США на деятельности в отраслях обрабатывающей промышленности, т.к. на протяжении длительного периода времени внешняя торговля товарами характеризовалась высоким уровнем протекционизма. 

Американские ТНК выступают крупными организаторами НИОКР, расходы на которые, по последним данным БЭА, составили в 2015 г 179,9 млрд. долл. Однако эти ТНК в основном предпочитают заниматься научно-технической деятельностью в материнской стране (86% затрат), а не в зарубежных филиалах (14%), причем по сравнению с 2000 г. доля последних в общих расходах компаний на НИОКР увеличилась на один процентный пункт. На протяжении 2000-2015 гг. объемы финансирования НИОКР крупнейших ТНК США росли со среднегодовым темпом 5,4%, существенно опережая указанный показатель для европейских и японских фирм, который составил порядка 6%. На основе оценок Всемирного банка о глобальных затратах на НИОКР можно заключить, что в настоящее время американские ТНК выполняют порядка 17-22% мировых НИОКР [16, с. 94].

Уверенный рост ТНК США позволяет прийти к выводу, что важная роль американских транснациональных корпораций в мировой экономике сохраняется и занимает одно из первых мест, что также свидетельствует об углублении МРТ, развитии кооперации и повышении рентабельности использования зарубежных факторов производства. Однако, не имея сравнительной статистики по филиалам ТНК из других стран, трудно оценить, насколько это универсально или уникально для США, но бесспорно, ТНК занимают важнейшее место в развитии экономики страны.

Наиболее преуспевающими секторами американской экономики в течение последних 3-4 лет, были производство информационных технологий, фармацевтическая промышленность, предоставление финансовых услуг. «Financial Times» опубликовала 500 самых крупных компаний США по рыночной стоимости их акционерного капитала.

Ведущая из компаний, действующих в области информационных технологий, «Microsoft» заняла 2-ое место в рейтинге прессы. Хотя разница между рыночной стоимостью акционерного капитала этой фирмы и «General Electric», достаточно велика, по мнению экспертов, она может снизиться в ближайшее время.

Значительных успехов смогли достичь в последние годы фармацевтические компании США. Некоторые из них (такие, как «Merck» и «Pfizer») добились этого благодаря расширению производства, другие (например, «Squibb» и «Warner Lambert») – за счет переоценки рыночной стоимости своего капитала [13, с. 180].

Давнишние конкуренты, американские аэрокосмические компании – «Boeing» и «McDonnell Douglas», создали объединенную корпорацию. Стоимость сделки оценивается в 13-15 млрд. долл. Впервые информация об этой операции стала известна в конце 2000 года. С тех пор она привлекла широкое внимание, так как речь шла о появлении супергиганта с лидирующими мировыми позициями в производстве гражданской и военной авиатехники. Укрупнение компании «Boeing» рассматривается как серьезный фактор развития гражданского сектора мирового авиационного рынка, для которого характерна острейшая конкурентная борьба между «Boeing» и европейским консорциумом «Airbus Industry». Еще до слияния с «McDonnell Douglas» компания «Boeing» контролировала 60-70% мирового рынка гражданских самолетов. Численность рабочих компании превышает 100 тыс. Доля «McDonnell Douglas» на рынке гражданских самолетов равна 3-4%, а в действующем парке превышает 20%. По прогнозам специалистов «Boeing», до 2020 года мировой рынок способен предъявить спрос на 16 тыс. новых гражданских его объем составит около 1 трлн. долл. [10, с. 112]

«Boeing» пошел по пути заключения долгосрочных соглашений с крупными авиакомпаниями США на эксклюзивную продажу им своих самолетов и успел обзавестись тремя подобными соглашениями – с «American Airlines», «Delta Airlines», «Continentall Airlines».

Но самый серьезный за последние 50 лет мировой финансовый кризис негативно отразился на деятельности крупных инвестиционных компаний США в 2007-2009 гг.

Важнейшим компонентом и одновременно основным экономическим меха​низмом общих процессов глобализации является транснационализация, которая обеспечивает согласованное функционирование мировой экономики в глобальном мас​штабе. Именно через транснациональные корпорации (ТНК) и связанные с ними транснациональные банки (ТНБ) сегодня протекают главные финансо​вые и товарные потоки.

ТНК сегодня - это примерно 60 тыс., основных компаний и более 500 тыс. их зарубежных филиалов и зависимых компаний по всему миру. ТНК оказывают все большее влияние на систему международных экономических отношений и мировую экономику в целом. На эти компании приходится до половины мирового промышленного производства, более 60% внешней торговли, а также примерно 4/5 патентов и лицензий на новую технику, передовые технологии и ноу-хау. Безусловно, ведущую роль в современном экономическом мире, уже, во многом ставшем "миром ТНК", играют транснациональные корпорации США. Половина американского экспорта осуществляется американскими и иностранными ТНК. Большая часть платежей, связанных с трансфертом новых технологий, осуществляется внутри транснациональных корпораций. В США их доля в трансфертах технологий составляет 80% [18, с. 120].

Как известно, основным критериальным свойством ТНК является наличие прямых инвестиций. Общий объем накопленных американскими ТНК прямых иностранных инвестиций превышает 4 трлн. долл., а объем их продаж составляет 25% мировых, причем 1/3 продукции ТНК США выпускается аффилированными зарубежными структурами. Объем продаж заграничных структур ТНК уже превышает весь мировой экспорт. Причем продажи зарубежных структур растут на 20-30% быстрее, чем прямой экспорт ТНК. Примерно половина всех прямых иностранных инвестиций осуществляется посредством слияний и поглощений, преимущественно среди фирм в развитых странах. Интересно, что США все последние годы оказываются на первом месте по размерам привлеченных прямых иностранных инвестиций (ПИИ). Вообще, существует достаточно четко обозначившаяся тенденция – чем более развита страна, тем больше она не только вкладывает ПИИ, но и при​влекает их.

 Для того, чтобы оценить роль американских транснациональных корпора​ций и сопоставить их с корпорациями других стран можно обратиться к спи​ску 100 крупнейших TНK приведенному в 2008 г. ЮНКТАД. Оценка уровня развития и влияния аме​риканских корпораций на основе данных о сотне ведущих корпораций мира вполне методически оправданна, поскольку доля этой сотни в общем объеме транснациональной экономики весьма значительна и соотношение сил в пер​вой сотне практически полностью отражает состояние дел вo всем мире ТНК [15, с. 112].

Анализ данных ЮНКТАД позволяет констатировать, что американские ТНК играют ведущую роль в мире. Так, на первом месте по объему зарубежных активов идет американская корпорация "Дженерал электрик", зарубежные активы которой составили 97,4 млрд. долл. В первой десят​ке рассматриваемого списка ТНК представлены пять американских, т.е. поло​вина из десяти крупнейших ТНК мира имеют свои штаб-квартиры в США. Это такие фирмы, как уже упомянутая "Дженерал элект​рик", а также "Форд мотор компани", "Дженерал моторс", "Экссон корпо​рейшн" и IBM. Совокупные зарубежные активы этих пяти корпораций со​ставляют 264,4 млрд. долл., объем их зарубежных продаж - 277,2 млрд. долл., а зарубежные филиалы пяти ведущих американских ТНК обеспечивают работой более 400 тыс. человек.

В целом же из ста крупнейших ТНК всего мира 27 базируются в США. На долю этих 27 компаний приходится 32,4% совокупных зарубежных акти​вов, 26% зарубежных продаж и 25,6% занятых ста крупнейших ТНК [20, с. 87].

США являются мировым лидером как по числу ТНК в списке 100 крупнейших, так и по основным показателям их деятельно​сти. Для сравнения можно отметить, что на долю ближайшего конкурента американских ТНК – японских компаний – в списке приходится лишь 17 мест, при этом совокупные зарубежные активы крупнейших японских ТНК составляют 15,7%, объем зарубежных продаж - 22,8%, а число занятых в за​рубежных филиалах - 10,7% соответствующих показателей ста крупнейших транснациональных корпораций [3, с. 45].

Конкурентами ТНК из США также являются ТНК стран Европейского Союза. Общее их число из семи стран ЕС, представленных в списке, состави​ло 45. За последние два года число корпораций из стран ЕС в списке ста крупнейших ТНК увеличилось на четыре, в то время как количество американских и японских транснациональных корпораций уменьшилось на одну каждое. Однако считать данные факты тенденцией увеличения роли и уси​ления влияния европейских ТНК пока рано. Дело в том, что, несмотря на рост числа европейских ТНК в списке, их совокупные активы относительно сово​купных активов ста крупнейших ТНК чуть уменьшились с 41 до 40,9%, а совокупные продажи и число занятых возросли незначительно - с 40,1 до 41,8% и с 51,2 до 51,4% соответственно. Агрегированные показатели для ТНК из ЕС превосходят соответствующие показатели для американских ТНК, од​нако ни одна отдельно взятая страна Европейского Союза даже не приближа​ется к США по рассматриваемым показателям. Так, наибольшее количество европейских ТНК базируется во Франции, причем их число равно 13, их за​рубежные активы составляют 9,8%, объем зарубежных продаж - 8,3%, а чис​ло занятых в их зарубежных филиалах - 10,1% от показателей ста ведущих ТНК. Великобритания, которая делит с Германией второе место в Европе по числу ТНК, представленных в списке ста ведущих, превосходит Францию по рассматриваемым показателям. На 11 английских компаний приходится 11,2% зарубежных активов ста крупнейших ТНК, 12,1% зарубежных продаж и 13,8% занятых в зарубежных филиалах. Для 11 немецких ТНК соответствующие показатели составляют 12,7, 13,8 и 15% соответственно [7, с. 14].

Американские корпорации безусловно доминируют в рейтинге ста веду​щих ТНК. Объем их совокупных зарубежных активов более чем в два раза превышает аналогичный показатель ближайших конкурентов - японских ТНК, и более чем в 2,5 раза - показатель немецких компаний.

Совокупный объем продаж (сумма зарубежных и внутренних продаж) 27 американских ТНК составил 1257,6 млрд. долл., в то время как объем сово​купных продаж всех ста крупнейших ТНК составил 3983,9 млрд. долл. Таким образом, на долю 27 крупнейших американских ТНК приходится 31,6% сово​купных продаж ста ТНК, а их доля в мировом валовом продукте составляет около 3,5%. Для пяти крупнейших американских ТНК аналогичный показа​тель составляет примерно 1,1% [17, с. 14].

2.2 Влияние американских ТНК на основные отрасли мировой экономики
Проанализируем теперь роль крупнейших американских ТНК в важней​ших отраслях экономики, сравнивая их показатели с совокупными показате​лями крупнейших корпораций всех других стран, вошедших в список ЮНКСТАД. Отраcлевой анализ показывает, что 21 из 100 ведущих ТНК  при​надлежат к химико-фармацевтической отрасли, 18 компаний заняты произ​водством электронного и электрического оборудования, 14 представляют ав​томобильную промышленность, 13 - нефтедобывающую и нефтеперерабаты​вающую. Еще девять компаний производят напитки и продукты питания, а семь имеют диверсифицированную отраслевую структуру [3, с. 54].

Из 27 американских ТНК, занимающих места среди ста ведущих ТНК мира, наибольшее число компаний занято в нефтедобывающей и нефтеперерабатывающей отрасли. Она представлена такими компаниями, как "Экссон корпорейшн", "Мобил корпорейшн", "Шеврон корпорейшн", "ТЕКСАКО инкорпорейтед", "АМОКО корпорейшн''', "Атлантик ричфилд''. Совокупный объ​ем зарубежных продаж этих семи крупнейших американских нефтяных ТНК составляет 189,2 млрд. долл., в то время как все 13 нефтяных компаний, пред​ставленных в рейтинге, имеют совокупный объем продаж 388,7 млрд. долл. Таким образом доля американских компаний составляет около 49%. В то же время общий объем продаж семи американских нефтяных ТНК оценивается в 320,9 млрд. долл., а аналогичный показатель для всех 13 компаний равен 628,7 млрд. долл. Соответственно, доля американских транснациональных корпораций здесь несколько выше – 51%.

Стимулом к развитию энергетической промышленности США служит также растущее число слияний и приобретений компаний, действующих в этом секторе экономики. Основной причиной ускорения процесса объединения энергетических компаний в 2008 г., по мнению экспертов, послужили низкие цены на нефть. Образование крупных корпораций способствовало ре​зкому сокращению затрат энергетических компаний. Слияние фирм облегчает диверсифицирование их деятельности, способствует повышению эффективности.

Компании, занятые производством электронного и электрического оборудования, составляют вторую по величине группу. В их число входят "Дженерал корпорейшн", IBM, "Хюлетт-Паккард", "Ксерокс корпорейшн", "Моторола инкорпорейтед", АТ&Т.

Объем зарубежных продаж шести амери​канских электронных и электротехнических ТНК составляет 123,6 млрд. долл. (30% от уровня 18 компаний) и общий объем продаж составляет 260,2 млрд. долл., или 36% от уровня 18 крупнейших компаний мира [13, с. 78]. 
Объем продаж ее продукции дол​жен увеличиться на 19%. Спрос на микропроцессоры повысился в 2008 г. на 14,4%. Однако рост прибылей этих компаний тормозится снижением цен, вызванным обострением конкурентной борьбы между фирмами, производящими микропроцессоры. Снижение цен на компьютеры замедлится: если в 2000 г. они подешевели на 30%, то в 2015 г., составил 10%. Цена персонального компьютера равна в среднем 1,2 тыс. долл.

Многие компь​ютерные компании намерены увеличить свою прибыль за счет расширения спектра услуг, предоставляемых покупателям. Доходы американских фирм, действующих в этой отрасли, в 2015 г., возросли на 8,1%.

Объем производства программного обеспечения в  2015 г. увеличилось до 329,62 млрд. долл. Прирост продаж этой продукции в  2015 г. составил 20% против 12,2% в 2000 г.

Предполагается, что в дальнейшем в телекоммуникационной отрасли обострится борьба между компаниями, осуществляющими местную и междугородную телефонную связь. Расширится спектр услуг. Мобильные теле​фоны все чаще будут использоваться для передачи информации из Интерне​та, что компенсирует уменьшение прибылей телекоммуникационных компа​ний вследствие снижения стоимости междугородных переговоров.

Занятость в отрасли в 2016 г. увеличится до 11,1 млн. человек (в 2000 г. в ней было занято всего 0,93 млн. человек), производительность труда возрастет до 281,74 тыс. долл. на одного занятого (195,23 тыс. в 2000 г.). Снижение цен на междугородные переговоры нанесет ущерб мелким телекоммуникационным фирмам.

Компаний химико-фармацевтической промышленности в списке тоже шесть, и в их число входят такие всемирно известные гиганты, как "Дюпон (Е.И.)", "Доу кемикл", "Проктер энд Гэмбл", "Джонсон энд Джонсон'' "Америкен хоум продактс" и "Фармасиа энд Апджон инк." Крупнейшие аме​риканские ТНК, занятые в химико-фармацевтической отрасли, имеют сово​купный объем зарубежных продаж 71,2 млрд. долл, и общий объем продаж 140,3 млрд. долл., что составляет соответственно 27,6 и 35% от показателей 21 компании отрасли, представленной в списке ста ведущих [13, с. 78].

Большое количество новых лекарственных препаратов, выпускаемых в последнее время фармацевтической промышленностью США, будет поддерживать высокие темпы прироста доходов в этом секторе американской экономики. Однако многим компаниям продажа лекарственных препара​тов не принесет такие высокие прибыли, как раньше. На положении в фарма​цевтической промышленности негативно отражается замена многих лекарст​венных средств более дешевыми генетически разработанными аналогами. Согласно прогнозу, с 2009 по 2012 г. подобным образом будут заменены лекар​ственные препараты на общую сумму 43 млрд. долл.

Автомобильная промышленность США представлена в сотне избранных лишь двумя компаниями, зато это "Форд мотор компани" и "Дженерал мо​торс". 

Совокупные зарубежные продажи двух американских гигантов в 2015 г. составили 99 млрд. долл., а общие продажи - 331,8 млрд. долл., что составляет 23 и 38% соответственно от объемов 14 ведущих компаний отрасли.

Повышение цен на газ может снизить интерес поку​пателей к работающим на этом топливе маркам автомобилей и пикапов, линии по производству которых являются одними из самых быстроразвивающихся и прибыльных в американской автомобильной промышленности.

В то же время экономический рост в США будет способство​вать увеличению продаж больших легковых автомобилей и тяжелых грузовиков. Стимулом   к   развитию   автомобильной   промышленности   США явится увеличение количества новых моделей, разрабатываемых автомобиле-строителями.

На основании данных ЮНКТАД можно, в частности, сделать вывод о том, что для американских корпораций характерно отставание их доли зарубеж​ных продаж от доли в общих продажах всех компаний отрасли, представлен​ных в рейтинге. Это можно связать с тем, что внутренний рынок США - са​мый емкий в мире. И поэтому, например, автомобильные корпорации США продают более 70% продукции на внутреннем рынке. Аналогичный процесс характерен и для электронной отрасли, доля внутренних продаж в которой составляет 52,5% [4, с. 65].

2.3  Влияние ТНК США на развитие экономики России

Что касается российской ситуации, то американские ТНК представлены и в экономике России, однако масштабы их деятельности явно не соответствуют потенциалу двустороннего инвестиционного сотрудничества. На конец 2013 г. объемы американских ПИИ, накопленных в России, составили 4588 млн. долл., или 0,2% всех прямых капиталовложений США за рубежом. Сопоставимые объемы американских ПИИ вложены в такие страны, как Египет, Панама и Дания. Тем не менее, за период 1999-2013 гг. ВДС российских филиалов ТНК США увеличивалась очень интенсивно - в среднем на 80,5% в год и в 2013 г. достигла 2,7 млрд. долл., что свидетельствует о росте инвестиционной привлекательности нашей страны для американских компаний.

В 2006 г. IBM  открыла в России исследовательскую лабораторию, которая  в настоящее время использует опыт российских инженеров для разработки технологий мэйнфреймов (высокопроизводительных компьютеров). За 2012-2013 гг. компания IBM вложила в неё около 40 млн. долл. США и увеличила количество сотрудников с 40 до 200 человек. 

General Motors (GM)  — крупнейшая американская автомобильная корпорация, до 2013 года на протяжении 77 лет крупнейший производитель автомобилей в мире. Производство налажено в 35 странах, продажа в 192 странах. Штаб-квартира расположена в Детройте. 

В 2013 году корпорация продала 9,37 млн легковых автомобилей и грузовиков. На заводах компании работает 252 тыс. человек (2008 г.) [3, с. 80]. 

General Motors принадлежит автосборочный завод в Санкт-Петербурге, в Шушарах, открытый в ноябре 2008 года. Суммарные инвестиции GM в производственный комплекс оцениваются в $300 млн. Строительство завода началось 13 июня 2006 года; на первом этапе (сборка 70 000 машин в год) объём инвестиций в проект составил $115 млн. Монтаж оборудования начался в январе 2008 года, пробный пуск производства состоялся в сентябре, а официальное открытие предприятия — 7 ноября 2008 года. На церемонии торжественного открытия предприятия GM Шушары присутствовал Президент России Д.М.Медведев. Выход завода на полную мощность запланирован на конец 2009 г. По словам генерального директора завода Ричарда Свандо, уже проведены переговоры с 80 потенциальными поставщиками комплектующих, а уровень локализации производства в Санкт-Петербурге будет доведен до 30 % приблизительно к 2016 году. 

С сентября 2006 года, ещё за два года до начала работы основного сборочного завода GM в Шушарах, компания начала сборку из SKD-комплектов автомобиля Chevrolet Captiva в арендованном цеху завода «Арсенал», расположенного в районе Финляндского вокзала Санкт-Петербурга. С сентября 2007 года здесь развёрнута SKD-сборка внедорожника Opel Antara, а с февраля 2008 года на второй производственной площадке в Шушарах началась сборка — Opel Astra. В 2006 году на «Арсенале» было собрано 273 ед. Chevrolet Captiva, в 2007-м — 5631 ед. Captiva и 48 ед. Antara. За 9 месяцев 2008 года собраны 30 575 автомобилей моделей Captiva, Antara и Astra. С февраля 2009 года сборка на заводе «Арсенал» прекратилась, а работники переведены на завод в Шушарах.
Кроме того, General Motors является партнёром (владеет 41,6 % обыкновенных акций предприятия) ОАО «АвтоВАЗ» по совместному предприятию — СП «GM-АвтоВАЗ», выпускающему внедорожники Chevrolet Niva и легковые автомобили Viva. Корпорация General Motors сотрудничает с калининградским ЗАО «Автотор», где выпускаются автомобили компании под брендами Chevrolet, Hummer и Cadillac [4, с. 114].

В ноябре 2012 года General Motors запустила на заводе «Автотор» производство полного CKD-цикла модели Chevrolet Lacetti. Строительство и оснащение дополнительных цехов по сварке и окраске обошлось сторонам примерно в 80 млн евро. Переход на полный цикл сборки Lacetti в Калининграде потребовал дополнительно нанять 1450 сотрудников. Общая сумма инвестиций GM в «Автотор» превысила 350 млн. долларов.

Microsoft — крупнейшая транснациональная компания по производству программного обеспечения для различного рода вычислительной техники — персональных компьютеров, игровых приставок, КПК, мобильных телефонов и прочего. Также производит некоторые аксессуары для персональных компьютеров (клавиатуры, мыши и т. п.). Штаб-квартира компании находится в городе Редмонд (Redmond) (пригород Сиэтла), штат Вашингтон.

Биллу Гейтсу принадлежит 8,7 % акций Microsoft, Стиву Баллмеру — 4,4 %, на других менеджеров корпорации приходится менее 1 %, остальные акции находятся в свободном обращении на бирже NASDAQ: MSFT. Рыночная капитализация компании на конец мая 2015 года — $262,6 млрд. 

Microsoft  производит ОС семейства Windows, офисные приложения семейства Microsoft Office, комплекты серверных программ, игры, мультимедийную продукцию, средства разработки программ, а также игровые консоли Xbox. Ведет политику активной скупки перспективных компаний — разработчиков ПО. В России представлены три решения этого направления: ERP-системы Axapta, Navision и система управления отношениями — Microsoft Dynamics CRM.

Microsoft часто характеризуют тем, что её бизнес-культура построена вокруг разработчиков. Огромное количество денег и времени каждый год тратится на рекрутинг молодых разработчиков ПО, обученных в университетах, и содержание их в компании. К примеру, в то время как многие компании по разработке ПО помещают своих разработчиков в тесных офисах, Microsoft предоставляет частный или почти частный офис каждому разработчику или паре разработчиков. Также ключевые решения на всех уровнях принимают разработчики или бывшие разработчики [4, с. 116].

Microsoft Россия (с 2004 года официально зарегистрировано как ООО «Майкрософт Рус») — представительство корпорации Microsoft в России. Основные функции представительства — продвижение программного обеспечения, развитие партнёрской сети, внедрение продуктов, локализация передовых решений и развитие российского рынка информационных технологий. Офисы «Microsoft Рус» открыты во многих  крупнейших городах России, в том числе и в Краснодаре.

Таким образом ТНК США оказывают значительное влияние на развитие Российской экономики.

3 Возможности взаимодействия России с транснациональным капиталом и пути их улучшения

3.1 Экономическая   сущность  инвестиций,  их  виды  и  роль в развитии российской экономики

Под инвестициями обычно понимают поток вложений средств, с определенной целью отвлеченных от непосредственного потребления. До 1991 года понятие «инвестиции» подменялось понятием «капитальные вложения». Трактовалось это понятие как совокуп​ность затрат на воспроизводство основных фондов, включая зат​раты на их ремонт. При этом капитальные вложения рассматрива​лись в двух аспектах: как экономическая категория и как процесс, связанный с движением денежных ресурсов. Как экономическая категория капитальные вложения представляют собой систему денежных отношений, связанных с движением стоимости, аван​сированной в долгосрочном порядке в основные фонды, от мо​мента выделения денежных средств до момента их возмещения [3, с. 14].
Но инвестиции - более широкое понятие, чем капиталь​ные вложения, оно включает кроме вложений в воспроизвод​ство основных фондов вложения в оборотные активы, различ​ные финансовые активы, в отдельные виды нематериальных активов. А капитальные вложения — более узкое понятие, они могут рассматриваться лишь как одна из форм инвестиций.
В общем случае инвестиции могут быть классифицированы по различным признакам: организационным формам, объектам инвестиционной деятельности, видам собственности на ресур​сы, характеру участия в инвестировании. В таблице 1 приведены не​которые классификационные типы инвестиций [9, с. 34].

Сегодня отечественные экономисты вслед за зарубежными коллегами рассматривают инвестиции как долгосрочные вло​жения капитала в различные сферы экономики, инфраструк​туру, социальные программы, охрану среды как внутри стра​ны, так и за рубежом с целью развития производства, социаль​ной сферы, предпринимательства, увеличения прибыли [5, с. 18].
Таблица 1 - Классификация инвестиций по различным признакам

	Классификационные признаки инвестиций
	Типы инвестиций

	По организационным
Формам
	Инвестиционный проект — предполагается, во-первых, наличие определенного объекта инвестиционной деятельности и, во-вто-рых, реализация, как правило, одной формы инвестиций.
Инвестиционный портфель хозяйствующего субъекта включает различные формы инвестиций одного инвестора

	По объектам
инвестиционной
деятельности
	Долгосрочные реальные инвестиции (капитальные вл-жения) в создание и воспроизводство основных фондов, в материальные и нематериальные активы.
Краткосрочные инвестиции в оборотные средства (товарно-мате-риальные запасы, ценные бумаги и т.д.).
Финансовые инвестиции в государственные и корпоративные ценные бумаги.

	По формам собствен-ности на инвестици-онные ресурсы
	Частные;
государственные;
иностранные;
совместные.

	По характеру участия
в инвестировании
	Прямые инвестиции — предполагается прямое вложение средств в материальный объект.
Непрямые инвестиции — предполагается наличие посредника (портфельные инвестиции).

	По направленности
действий
	Начальные инвестиции.
Инвестиции, направленные на выживаемость предприятия в будущем.
Инвестиции для экономии текущих затрат.
Инвестиции, вкладываемые для сохранения позиций на рынке.
Инвестиции в повышение эффективности производства.
Инвестиции в расширение производства (экстенсивные).
Инвестиции в создание новых производств (инновационные).
Реинвестиции.



В зависимости от поставленных целей классификация инвестиций может быть проведена по следующим основным признакам:

1) по объектам инвестирования различают следующие три вида инвестиций:

- реальные инвестиции (инвестиции в физические активы);

- финансовые (портфельные) инвестиции;

- инвестиции в нематериальные активы.

Реальные инвестиции - это вложения экономических ресурсов в материальные активы - в основной капитал и на прирост материальных производственных запасов. Реальными инвестициями, выступающими в форме инвестиционного товара, может быть движимое и недвижимое имущество (здания и сооружения, машины и оборудование, транспортные средства и др.).

Инвестиции в создание (воспроизводство) основных средств (фондов) осуществляются в форме капитальных вложений. Кроме инвестиций, обеспечивающих создание и воспроизводство основных средств, реальными инвестициями являются затраты, направленные на приобретение движимого и недвижимого имущества, то есть относящегося к физическим (осязаемым) активам.
Финансовые (портфельные) инвестиции - это вложение денежных средств в различные финансовые активы, в основном вложения в долевые (акции), долговые (облигации) и другие ценные бумаги, выпущенные компаниями, а также государством; вложения, связанные с использованием первичных и вторичных финансовых инструментов [14, с. 19].


Инвестиции в нематериальные активы - это вложения в подготовку кадров или повышение квалификации персонала, разработку товарных знаков, приобретение имущественных прав, вытекающих из авторского права; лицензий, патентов на изобретения, свидетельств на промышленные образцы, прав на использование торговых знаков, ноу-хау, программные продукты и другие объекты интеллектуальной собственности. Кроме того, к инвестициям в нематериальные активы следует отнести приобретение прав пользования землей, недрами, другими природными ресурсами, а также иных имущественных права;

2) по формам собственности инвестируемого капитала различают частные, государственные, иностранные и совместные инвестиции.


Частные инвестиции - это вложения средств, производимые гражданами, чаще всего это приобретение акций, облигаций и других ценных бумаг, а также инвестиции, осуществляемые предприятиями и организациями частной формы собственности.









Государственные инвестиции осуществляются федеральными, региональными и местными органами власти за счет средств бюджетов, внебюджетных фондов и заемных средств, а также государственными учреждениями и предприятиями за счет собственных и заемных средств.


Иностранные инвестиции производятся иностранными гражданами, юридическими лицами и государствами.






Совместные инвестиции _ это вложения, осуществляемые субъектами данной страны и иностранными субъектами;
 





3) по продолжительности инвестирования капитала различают краткосрочные (до одного года), среднесрочные (от одного года до трех лет) и долгосрочные (более трех лет) инвестиции;

4) по степени инвестиционного риска инвестиции можно классифицировать на инвестиции с низкой степенью риска, со средней степенью риска и с высокой степенью риска;

5) по отношению к жизненному циклу предприятия реальные инвестиции могут быть разделены на начальные, экстенсивные инвестиции и реинвестиции [17, с. 19].










Начальные инвестиции - инвестиции на создание предприятия, фирмы, объекта обслуживания и т.д.; вкладываемые инвесторами средства при этом используются на строительство или покупку недвижимости (зданий, сооружений, земельных участков), на приобретение и монтаж оборудования, образование оборотных средств.







Экстенсивные инвестиции направляются на расширение существующих предприятий, на увеличение их производственного потенциала, в том числе расширение сферы деятельности.







Реинвестиции связаны с процессом воспроизводства основных фондов на существующих предприятиях, за счет имеющихся у них свободных средств (состоящих из амортизационных отчислений и части прибыли, направляемой на развитие производства);








6)  исходя из назначения инвестиций, реальные инвестиции можно свести в следующие основные группы:
- инвестиции, предназначенные для повышения эффективности производства; их целью является создание условий для увеличения эффективности действующего предприятия, снижение производственных затрат за счет замены оборудования на более производительное или перемещение производственных мощностей в регионы страны с более выгодными условиями производства;

- инвестиции в расширение, диверсификацию производства для расширения объема выпускаемой продукции для уже освоенных рынков сбыта в рамках существующих производств, для расширения сферы оказываемых услуг;
- инвестиции, обеспечивающие выживание предприятия, сюда относятся затраты на проведение научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ, на рекламу, маркетинг, на подготовку и (или) переподготовку кадров, в том числе под новые технологии;







- инвестиции, обеспечивающие выполнение государственного или другого крупного заказа;
- инвестиции, связанные с обеспечением требований закона;


7) по характеру участия инвесторов в инвестиционных проектах различают прямые и непрямые (косвенные) инвестиции [12, с. 48].



Прямые инвестиции подразумевают непосредственное участие инвестора в инвестиционном процессе - инвестор сам определяет объект инвестирования, а также организацию финансирования инвестиционного проекта. Источниками финансирования в этом случае могут быть как собственные средства инвестора, так и заемные средства. Непрямые (косвенные) инвестиции - вложение средств инвесторами, физическими или юридическими лицами в ценные бумаги, выпускаемые финансовыми посредниками, которые размещают вложенные инвесторами средства в реализацию инвестиционных проектов по своему усмотрению, основываясь на прогнозах рентабельности того или иного инвестиционного проекта [18, с. 9].

Особое место в экономике России занимают иностранные инвестиции. В течение последних десятилетий вопрос о доле иностранных инвестиций для экономики любой страны, будь то промышленно развитая страна, типа США и Японии, или развивающаяся страна, остается актуальным. 


Таким образом как экономическая категория инвестиции выполняют важнейшие функции, без которых невозможно нормальное, экономически эффективное развитие страны. Именно инвестиции в значительной мере формируют будущее страны в целом, отдельных ее регионов и каждого хозяйствующего субъекта. Инвестиции, произведенные сегодня, являются основой завтрашнего благосостояния.  

 








3.2 Факторы, влияющие на динамику и структуру инвестиций
Состояние инвестиционного рынка и его сегмен​тов характеризуется та-кими показателями, как спрос, предло​жение, цена, конкуренция. Более подробно структура инвестиционного рынка показа​на в таблице 2 [16, с. 36].
Таблица 2 - Структура инвестиционного рынка

	Рынок объектов реального инвестирования
	Рынок объектов финансового инвестирования
	Рынок объектов инновационных инвестиций

	Рынок недвижи​мости
	Рынок прямых капи​тальных вложений
	Рынок прочих объектов реального инвести​рования
	Фондо​вый рынок
	Денеж​ный рынок
	Рынок интеллек​туальных инвести​ций
	Рынок научно-техни​ческих новаций

	Здания
	Новое строи​тельство
	Художест​венные ценности
	Акции
	Депо​зиты
	Лицензии
	Научно-техни​ческие проекты

	Соружения
	
	Драгоцен-ные ме-таллы и изделия
	Облигации
	Кредиты
	Патенты
	

	Земель​ные участки
	Реконст-рукция
	
	Опционы
	Валютные ценности
	Ноу-хау
	Новые технологии

	Незавер​шенное строитель​ство
	Техниче-ское пе-ревоору-жение
	Прочие матери-альные ценности
	Фьючер-сы
	
	Гудвилл
	Образова-тельные проекты


Изучение рыночной конъюнктуры инвестиционного рын​ка чрезвычайно важно для инвесторов, так как принятие не​адекватных инвестиционных решений может привести к сни​жению доходов, а иногда и к потере капитала 

Любой крупный инвестор, а в особенности иностранный, начинает изучение инвестиционного рынка с исследования макроэкономических показателей. Оно направлено на оценку инвестиционного климата страны и включает изучение следу​ющих прогнозов:
- динамики валового национального продукта, националь​ного дохода и объемов производства промышленной про​дукции;
- динамики распределения национального дохода;
- развития приватизационных процессов;
- законодательного регулирования инвестиционной дея​тельности;
- функционирования налоговой и банковской систем;
- развития отдельных инвестиционных рынков, в особен​ности фондо-вого и денежного [15, с. 84].
Инвестиционный рынок изучается, как правило, в следую​щей последовательности:
- оценка и прогнозирование макроэкономических пока​зателей развития инвестиционного рынка (оценка ин​вестиционного климата);
- оценка и прогноеирование инвестиционной привлека​тельности регионов;
- оценка и прогнозирование инвестиционной привлека​тельности отраслей (подотраслей) экономики;
- оценка инвестиционной привлекательности отдельных предприятий;
- оценка инвестиционной привлекательности отдельных инвестицион-ных проектов, сегментов инвестиционно​го рынка;
-  разработка инвестиционной стратегии предприятия;
- формирование эффективного инвестиционного портфе​ля предприятия, включая как реальные капитальные вло​жения, так и финансовые и инновационные инвестиции;
- управление инвестиционным портфелем предприятия (в том числе диверсификация инвестиций, реинвести​рование капитала и пр.) [14, с. 28].
На современном этапе российская экономика заинтересована в привлечении и эффективном использовании иностранных инвестиций и финансовых ресурсов, передовой техники и технологии, а также управленческого опыта, как в интересах развития национальной экономики, так и в интересах расширения международного экономического сотрудничества. 

Однако стратегии иностранной компании-инвестора и эффективность ее деятельности зависят от степени благоприятности микроэкономических условий для ведения бизнеса в стране, куда инвестируется капитал: чем благоприятнее условия ведения бизнеса, тем выше эффективность деятельности компании-инвестора. 

Основными условиями успешного бизнеса для иностранных инвесторов являются обеспечение стабильности условий их деятельности и соответствие правового режима иностранных инвестиций нормам международного права и международной практике инвестиционного сотрудничества [9, с. 54]. 

Для разработки предложений по конкретным мерам улучшения инвестиционного климата в России при Правительстве РФ действует Консультативный совет по иностранным инвестициям, в который входят представители ряда зарубежных компаний и российских министерств и ведомств. При Консультативном совете работают постоянный комитет и рабочие группы, возглавляемые авторитетными компаниями. 

Направления работы этих групп следующие:






- совершенствование инвестиционного климата и улучшение инвестиционного имиджа России;
- совершенствование налоговой системы;





- совершенствование организации работы банковской системы и рынка ценных бумаг; 











- совершенствование законодательства в сфере энергетики;


- совершенствование таможенных процедур при перемещении товаров;
- устранение торговых и неторговых барьеров на пути российского экспорта;












- формирование системы страховых инвестиций (создание информационной системы для международных страховщиков о потенциальных объектах инвестиций; создание российского государственного агентства по страхованию и гарантированию кредитных инвестиционных рисков, развитие механизмов гарантирования и страхования инвестиций с участием российского и западного капитала);





- развитие инвестиционной деятельности в регионах России (содействие обеспечению инвесторов информацией о потенциальных возможностях регионов России;
- содействие разработке и корректировке законодательства и решений местных властей с целью улучшения инвестиционного климата в регионах.      

Иностранные инвестиции в область науки и техники осуществляются в порядке и в формах, которые предусмотрены законодательством РФ. 

Российская Федерация поддерживает научное и научно-техническое сотрудничество с иностранными государствами на основе соответствующих международных договоров РФ, международных научных и научно-технических программ и проектов, а также содействует расширению научно-технического сотрудничества научных работников и научных и иных организаций. 

Органы государственной власти РФ осуществляют контроль за передачей научных и (или) научно-технических результатов, а также научной и (или) научно-технической продукции за пределы территории РФ в порядке, устанавливаемом законодательством Российской Федерации [10, с. 19]. 

Готовность инвесторов к вложению капитала в экономику той или иной страны зависит от существующего в ней инвестиционного климата.

Инвестиционный климат - это совокупность политических, экономических, юридических, социальных, бытовых, климатических, природных, инфраструктурных и других факторов, которые предопределяют степень риска капиталовложений и возможность их эффективного использования. 

В настоящее время инвестиционный климат в России является недостаточно благоприятным для полномасштабного привлечения инвестиций. Притоку в инвестиционную сферу частного национального и иностранного капитала препятствуют политическая нестабильность, инфляция, несовершенство законодательства, неразвитость производственной и социальной инфраструктуры, недостаточное информационное обеспечение. 

Взаимосвязь этих проблем усиливает их негативное влияние на инвестиционную ситуацию в России. Слабый приток прямых иностранных инвестиций в российскую экономику объясняется разногласиями между исполнительной и законодательной властями, Центром и субъектами Федерации, наличием межнациональных конфликтов в самой России и войн непосредственно на ее границах, социальной напряженностью, наличием преступности и неблагоприятным для инвесторов законодательством, инфляцией, спадом производства и рядом других причин [7, с. 90].

Российское правительство долгие годы проявляло в отношении зарубежных компаний скорее двойственность, чем радушие. Официальная политика предписывала оказывать поддержку прямым зарубежным инвестициям, но на практике зарубежные фирмы испытывали невероятные трудности, пытаясь вложить капитал в российскую экономику. Российское законодательство было нестабильно, коммерческая деятельность наталкивалась на множество бюрократических препятствий, а, кроме того, складывалось впечатление, что многие российские политики просто боятся прямых зарубежных инвестиций. Некоторые из них в России и сейчас убеждены, что иностранные инвестиции это не более чем «надувательство», и зарубежные компании откровенно эксплуатируют российскую экономику. 

Основным сдерживающим фактором является отсутствие стабильной, учитывающей международную практику правовой базы, регулирующей деятельность отечественного и иностранного капитала. Постоянные изменения в законодательстве, регулирующем внешнеэкономическую деятельность, и многочисленные подзаконные акты в сочетании с правовым нигилизмом в значительной степени затрудняют деятельность иностранных предпринимателей на территории России [10, с. 20]. 

Определенную тревогу у иностранных инвесторов вызывает рост социальной напряженности в связи с ухудшением материального положения значительной части населения России. Социальная стабильность является важным фактором инвестиционного климата и обязательным условием проведения любых радикальных экономических преобразований. 

На динамику оттока и притока инвестиций отрицательное влияние оказывает неразвитая инфраструктура, в том числе связь, система телекоммуникаций, транспорт и гостиничное хозяйство, т.е. отсутствие условий, привычных для большинства цивилизованных бизнесменов.

Многие крупные инвесторы, реально сознавая все негативные последствия региональной дезинтеграции России, отрицательно относятся к сепаратистским настроениям, которые присущи некоторым руководителям регионов, краев и областей.

Весьма негативным фактором, влияющим на инвестиционный климат, являются коррупция и криминализация отдельных сфер коммерческой деятельности, которые поразили многие звенья внешнеэкономических связей России [7, с. 31].

Неблагоприятно на состояние инвестиционного климата в России влияют также следующие факторы:

- отсутствие научно-обоснованной экономической и социальной концепции развития страны;

- правовая нестабильность, сопровождающаяся постоянным принятием новых законодательных актов;

- неэффективное земельное законодательство;

- достаточно высокий уровень инфляции;

- низкий уровень развития рыночной инфраструктуры; 

- изношенность производственной и транспортной инфраструктуры;

- непрогнозируемость таможенного режима;

- слабое информационное обеспечение иностранных инвесторов о возможных объемах, отраслевых и региональных направлениях инвестирования;

- сильная бюрократизация страны, коррупция, преступность и др. [13, с. 119].
Оценивая инвестиционный климат России в целом по международным стандартам, используя такие критерии, как политическая и социальная стабильность, динамизм экономического роста, степень либерализации внешнеэкономической сферы, наличие развитой промышленной инфраструктуры, банковской системы и системы телекоммуникаций, наличие рынка относительно дешевой квалифицированной рабочей силы и др., можно констатировать, что практически по всем этим параметрам Россия уступает большинству стран мира.

3.3  Анализ  динамики  и  структуры   инвестиций транснационального капитала в российскую экономику
В таблице 3 приведены данные по объему и структуре инвестиций за 2007-2013 гг. [10, с. 19]
Таблица 3 - Объем и структура инвестиций в российскую экономику за 2007-2013 гг.
	Годы

	Всего

млн. долл.
	Прямые
	Портфельные
	Прочие

	
	
	млн.
долл.
	в %
к итогу
	млн.
долл.
	в %
к итогу
	млн.
долл.
	в %
к итогу

	2007
	12 295
	5 333
	43,38
	681
	5,54
	6 281
	51,09

	2008
	11 773
	3 361
	28,55
	191
	1,62
	8 221
	69,83

	2009
	9 560
	4 260
	44,56
	31
	0,32
	5 269
	55,12

	2010
	10 958
	4 429
	40,4
	145
	1,3
	6 384
	58,3

	2011
	14 258 
	3 980
	27,9
	451
	3,2
	9 827
	68,9 

	 2012
	19 780 
	 4 002
	 20,2
	472
	2,4
	15 306
	77,4 

	 2013
	29 700
	 6 800
	 22,9
	401
	1,35
	22 500
	75,76


Согласно отчету Госкомстата «Об инвестициях в экономику России в 2013 г.» накопленный иностранный капи​тал в экономике России по состоянию на 2013 г. составил 57 млрд., что на 32,8% больше по сравнению с 2012 годом. В структуре накоплений значи​тельных изменений по сравнению с 2012 г. не произошло. 
По-прежнему наибольший удельный вес в накопленном капитале занимают прочие инвестиции (51,7%; на конец 2012 г. - 49,2%), которые осуществляются на возвратной основе и формируются за счет торговых кредитов, кредитов иностранных государств под гарантии Правительства РФ, а также кредитов, полученных от международных финансовых организаций - Всемирного банка и Европейского банка реконструкции и раз​вития (ЕБРР). Доля прямых инвестиций сократилась до 45,8% (47,4% - на конец 2012 г.), а портфельных инвестиций, направлен​ных в промышленность, составила 12,3 млрд. долл., где по-пре​жнему лидирует топливный сектор (5,3 млрд. долл.). Объем и структура до 2,5% (3,4%).
Совокупный объем инвестиций Всемирного банка в эконо​мику России составляет 21,0 млрд. долл. Россия пользуется кре​дитами Всемирного банка с 1992 г., портфель действующих зай​мов ВБ составляет 2,4 млрд. долл. В настоящее время Всемирный банк вкладывает свои инвестиции в России в проекты в области ТЭК, сельского хозяйства, защиты окружающей среды, а также кредиты федеральному правительству. 
Инвестиции ЕБРР в 2013 г. значительно возросли по сравнению с предыдущим го​дом. Основными направ-лениями деятельности ЕБРР в России являются финансирование совместных предприятий, работа в регионах, поддержка развития малого и среднего бизнеса, раз​витие инфраструктуры. ЕБРР тесно сотрудничает с Россией на​чиная с 1994 г. 
Общая стоимость проектов с его участием - 17 млрд. евро, из них 6,1 млрд. евро - средства банка [15, с. 87]. 
В отраслевой структуре привлеченных в 2013 г. в российскую экономику инвестиций основная часть по-прежне​му приходится на промышленность. Объем инве​стиций по отраслям промышленности за 2010-2013 гг. приве​дены в таблице 4 [6, с. 14].
Таблица 4 - Отраслевая структура инвестиций в промышленность России за 2010-2013 гг.
	Отрасли промышленности
	В млн. долл.
	В % к итогу

	
	2010
	2011
	2012
	2013
	2010
	2011
	2012
	2013

	Промышленность, всего 

в том числе:
	4721 


	5662 


	7332 


	12330 


	100 


	100 


	100 


	100 



	Топливная
	621
	1023
	1943
	5305
	13,21
	18,1
	26,5
	43

	Металлургия
	1094
	1547
	2469
	3494
	23,2
	27,3
	33,6
	28,3

	Машиностроение
и металлообработка
	470
	703
	490
	769
	10,0
	12,4
	6,7
	6,2

	Пищевая
	1786
	1557
	1210
	1024
	37,8
	27,5
	16,5
	8,3

	Деревообрабатывающая и целлюлозно-бумажная
	257
	241
	312
	599
	5,4
	4,3
	4,25
	4,37


В 2013 г. в экономику России поступили инвестиции из 117 стран мира. Основными странами-инвесторами, осуществляю​щими значительные инвестиционные вложения, являются Гер​мания, США, Кипр, Великобритания, Франция, Нидерланды. Доля данной группы стран в общем объеме накопленных инос​транных инвестиций увеличилась по сравнению с 2012 г. до 68,2% (61,1% - на конец 2011 г.). В таблице 5 показана структура иностранных инвестиций по основным странам-инвесторам в 2011-2013 гг. [10, с. 19].
Таблица 5 - Иностранные инвестиции в экономику России по странам-инвесторам в 2011-2013 гг.
	Страны
	Годы


	Поступило инвестиций
	В том числе

	
	
	Всего
	%
	прямые
	портфельные
	прочие

	Всего инвестиций 


	2011

2012

2013
	14258 19780 29699
	100 

100 

100
	3980

4002
н.д.
	451

472

 н.д.
	9827

 15306

 н.д.

	Кипр 


	2011

2012

2013
	2331 2327 4203
	16,3 11,8 14,15
	512

571
н.д.
	153

115

н.д.
	1666

 1641

 н.д.

	США 


	2011

2012

2013
	1604 1133
1125
	11,2 

5,7

 3,8
	1084

 603

н.д.
	4

4

н.д.
	516

 526

 н.д.

	Великобритания 
	2011

2012

2013
	1553 2271 4620
	10,9 11,5 15,55
	273

 371

 н.д.
	92

4
н.д.
	1188

 1940

н.д.


Продолжение таблицы 5

	Страны
	Годы


	Поступило инвестиций
	В том числе

	
	
	Всего
	%
	прямые
	портфельные
	прочие

	Швейцария 
	2011

2012

2013
	1341 1349 1068
	9,4

6,8

3,6
	51

67

 н.д.
	1

 1

 н.д.
	1289

 1281

 н.д.

	Нидерланды
	2011

2012

2013
	1249 1168 1743
	8,8

5,9

5,9
	575

504
н.д.
	4

 0,1

 н.д.
	670

 664

 н.д.

	Германия
	2011

2012

2013
	1237 4001 4305
	8,7 

20,2 14,5
	495

 410

н.д.
	0,2

 1

 н.д.
	742

 3590

 н.д.

	Франция
	2011

2012

2013
	1201 1184 3712
	8,4

6,0 

12,5
	50

49
н.д.
	0,1

0,1
н.д.
	1152

 1135

 н.д.

	Япония
	2011

2012

2013
	408 

441 

1005
	2,9

2,2

3,4
	184

 260

 н.д.
	0,1

0,1 

н.д.
	224
181
н.д.


Соотношение крупнейших иностранных инвесторов Российской Федерации в 2013 г. продемонстрированы на рисунке 1 [6, с. 14].
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Рисунок 1 – Соотношение иностранных инвестиций

в Российскую Федерацию, 2013 г.
В таблице 6 приведены данные по объему и структуре инве​стиций в основной капитал по источникам финансирования за 2010-2013 гг. [11, с. 44].

Таблица 6 - Инвестиции в основной капитал по источникам финансирования (в фактически действующих целях), млрд. руб.
	Показатели
	2010
	2011
	2012
	2013

	
	млрд.
руб.
	% к итогу
	млрд.
руб.
	% к

итогу
	млрд.
руб.
	% к

итогу
	млрд.
руб.
	% к

итогу

	Инвестиции в основной капитал - всего 
в том числе по источ-никам финсирования
	1165,2
	1504,5
	1504,5
	100
	1758,7
	100
	2186,2
	100

	собственные средства
	553,5
	47,5
	743,2
	49,4
	844,2
	48,0
	996,9
	45,6

	из них:
	
	
	
	
	
	
	
	

	прибыль, оставшаяся в распоряжении организации
	72,7
	23,4
	361,1
	24,0
	360,5
	20,5
	393,5
	18,0

	амортизация
	210,9
	18,1
	278,3
	18,5
	413,3
	23,5
	520,3
	23,8

	привлеченные средства
	611,7
	52,5
	758,3
	50,4
	914,5
	52,0
	1189,3
	54,4

	из них средства консолидированного бюджета
	256,3
	22,0
	306,9
	20,4
	344,7
	19,6
	408,8
	18,7

	в том числе:
	
	
	
	
	
	
	
	

	федерального бюджета
	69,9
	6,0
	87,3
	5,8
	105,5
	6,0
	137,7
	6,3

	бюджетов объектов РФ и местных бюджетов
	186,4
	16,0
	219,7
	14.6
	239,2
	13,6
	271,1
	12,4


В таблице 7 представлены объемы вложения ин​вестиций в нефинансовый сектор экономики России за период с 2007 по 2013 гг. [3, с. 94]
Таблица 7 –  Объем   инвестиций,   поступивших  в   нефинансовый   сектор экономики России, млрд. долл. США

	Показатели
	2007
	2008
	2009
	2010
	2011
	2012
	2013

	Всего иностранных
инвестиций
	12,295
	11,773
	9,56
	10, 958
	14,258
	19,780
	29,700

	из них:
	
	
	
	
	
	
	

	прямые инвестиции
	5,333
	3,361
	4,26
	4,429
	3,98
	4,002
	6,800

	портфельные инвестиции
	0,681
	0,191
	0,031
	0,145
	0,451
	0,472
	0,472

	прочие инвестиции
	6,281
	8,221
	5,269
	6,384
	9,827
	15,306
	22,500

	из них:
	
	
	
	
	
	
	

	торговые кредиты
	0,240
	1,671
	1,452
	1,544
	1,835
	2,243
	н.д.


Продолжение таблицы 7

	Показатели
	2007
	2008
	2009
	2010
	2011
	2012
	2013

	прочие кредиты
	4,347
	6,297
	3,349
	4,735
	7,903
	12,928
	н.д.

	банковские вклады
	1,384
	0,012
	0,246
	0,023
	0,036
	0,045
	н.д.

	Прочее
	0,310
	0,241
	0,222
	0,082
	0,052
	0,09
	н.д.


Таким образом для развития экономической сферы в Россию привлекается большое количество иностранных инвестиций, что положительно сказывается на экономики в целом, а так же способствует решению следующих проблем социально-экономического развития:






Прямые иностранные ин​вестиции (ПИИ) чрезвычайно важны для экономики Рос​сии, так как являются не только дополнительным источни​ком для внутренних капиталовложений, но и способом по​лучения доступа к новой, более совершенной технологии, к системе сбыта на внешних рынках, к новым источникам финансирования.
3.4 Пути совершенствования инвестиционной политики России

Привлечение в широких масштабах транснационального капитала в виде иностранных инвестиций в российскую экономику должно преследовать долговременные стратегические цели создания в России цивилизованного, социально ориентированного общества, характеризующегося высоким качеством жизни населения, в основе которого лежит смешанная экономика, предполагающая не только совместное эффективное функционирование различных форм собственности, но и интернационализацию рынка товаров, рабочей силы и капитала. Резервы улучшения инвестиционного климата большинства регионов должны быть связаны со снижением инвестиционного риска главным образом за счет совершенствования законодательной базы дея​тельности инвесторов.
Изучение инвестиционной привлекательности отдельных отраслей экономики должно быть направлено на исследование их конъюн​ктуры, динамики и перспектив развития потребностей обще​ства в продукции этих отраслей. Именно потребности обще​ства определяют приоритеты в развитии отдельных отраслей [5, с. 184]. 

Инвестиционная политика России должна учитывать, что привлечение иностранных инвестиций в российскую эко​номику должно способствовать решению следующих проблем социально-экономического развития:
- освоение невостребованного научно-технического по​тенциала России, особенно на конверсионных предпри​ятиях военно-промышленного комплекса;
- продвижение российских товаров и технологий на вне​шний рынок;
- содействие расширению и диверсификации экспортно​го потенциала и развитию импортозамещающих произ​водств в отдельных отраслях;
- содействие притоку капитала в трудоизбыточные регио​ны и районы с богатыми природными ресурсами для ус​корения их освоения;
- создание новых рабочих мест и освоение передовых форм организации производства;
- освоение опыта цивилизованных отношений в сфере предпринима-тельства;
- содействие развитию производственной инфраструк​туры [12, с. 140].
Иностранные капиталы, необходимые для реструктуриза​ции экономики, Россия может получить только в том случае, если условия размещения инвестиций будут в ней относитель​но лучше, чем в странах, конкурирующих в сфере привлече​ния капитала. Кроме того, необходимо осуществлять постоян​ный поиск потенциальных инвесторов и проводить активную информационную и промоутерскую деятельность, открывая им доступ на российский рынок.
Предпосылкой успешного продвижения по пути формиро​вания стратегии с помощью ПИИ является освобождение от бытующих в настоящее время иллюзий относительно роли и места прямых иностранных инвестиций. Преодоление указанных иллюзий является предпосылкой поиска эффективной, наступательной ПИИ-политики в рос​сийских условиях.
Для проведения эффективной политики стимулирования иностранных инвестиций в Россию необходимо использовать льготные таможенные пошлины на им​портируемое производственное оборудование, уменьшение ставок корпоратив​ного налога на прибыль, предоставление налоговых каникул. 
Необходимо также использовать наиболее часто встречающиеся формы используемых налого​вых льгот:
- налоговые каникулы;
- инвестиционные скидки;
- налоговый кредит;
- ускоренная амортизация;
- инвестиционные субсидии;
- льготы косвенного налогообложения, в частности, сни​женные ставки таможенных пошлин [3, с. 124].
Инвестиционные скидки и налоговый кредит по сравнению с налоговыми каникулами обладают преимуществами, поскольку являются более действенными инструментами для привлече​ния капитала в той или иной желательной форме.
Наиболее проста и эффективна система налогового креди​та. Если сумма налогового кредита, предоставляемого квали​фицированному предприятию, определена, то она перечисля​ется на специальный налоговый счет. Компания, получившая такую льготу, будет считаться обычным налогоплательщиком, а значит, подлежать всем действующим условиям и правилам налогообложения, включая определение налогооблагаемой прибыли и требование документировать налоговые доходы. Единственное отличие такой компании состоит в том, что от​ветственность за налогообложение доходов будет оплачивать​ся за счет кредитов, возвращаемых с налогового счета, пока сальдо баланса доводится до нуля. После этого налоговый счет закрывается на определенный период, а неиспользованные суммы налогового кредита разрешается использовать. 
Таким образом, информация о совокупном доходе не представляет​ся, так как льготы сверх любого уже использованного периода времени практически действуют в течение всего срока. Если суммы налогового кредита, предоставляемые приоритетным предприятием, известны, то они могут быть включены в баланс как налоговые расходы и подлежат той же проверке, как и лю​бые другие формы расходов. Другими словами, налоговый кре​дит — это вычет из налога на прибыль части инвестиционных расходов компании, возможно, с условием использования этого кредита для последующих капиталовложений.
По сравнению с другими формами налоговых стимулов для привлечения иностранных инвестиций ускоренная амортиза​ция имеет два преимущества:
- обходится дешевле, чем доходы, от которых отказались ранее, что частично покрывалось стоимостью последних лет действия активов;
- если ускоренная амортизация предоставлена на временной основе, то она может стимулировать на краткосрочный период рост капиталовложений, так как инвесторы, веро​ятно, вложат капитал, чтобы получить эффект в будущем.
Особое место среди средств стимулирования иностранных инвестиций должны занимать свободные экономические зоны (СЭЗ), ко​торые представляют собой зоны с особым юридическим и эко​номическим статусом, создающим благоприятные условия для привлечения иностранных инвестиций на основе ряда льгот.
ЗАКЛЮЧЕНИЕ
Таким образом мы дали характеристику транснациональному капиталу, выявили его роль в современной глобальной мировой экономике и возможности его использования в России.

В результате исследования установлено, что наиболее значимую роль в мировой экономике играет транснациональный капитал США, который достаточно активно представлен и в российской экономике.
Инвестиции - это вложения финансовых, материальных и немате​риальных ресурсов для освоения, продолжения и расширения бизнеса. Посредством инвестиций можно менять долю в капитале акционерных обществ, участвовать в сделках купли—продажи хозяйственных объектов, экспорте и импорте капитала, кре​дитовании хозяйственной деятельности, в осуществлении про​изводственных и социальных проектов.
Особое значение имеют инвестиции транснационального капитала в основной капитал. Именно эти инвестиции определяют структуру экономики, производительность труда, материало- и энергоемкость про​изводства, потребительские свойства выпускаемой продукции. По сути, они формируют будущий облик экономики. Это мост между экономическим «сегодня» и будущим страны.
Инвестиции играют важнейшую роль в макроэкономическом развитии России, поскольку они способствуют:

- освоению невостребованного научно-технического по​тенциала России, особенно на конверсионных предпри​ятиях военно-промышленного комплекса;
- продвижению российских товаров и технологий на вне​шний рынок;

- расширению и диверсификации экспортно​го потенциала и развитию импортозамещающих произ​водств в отдельных отраслях;




- притоку капитала в трудоизбыточные регио​ны и районы с богатыми природными ресурсами для ус​корения их освоения;





- созданию новых рабочих мест и освоение передовых форм организации производства;

- освоению опыта цивилизованных отношений в сфере предпринима-тельства;












- развитию производственной инфраструк​туры.

В ходе исследования был проведен анализ динамики и структуры инвестиций транснационального капитала а российскую экономику.
Основные формы инвестиций иностранного капитала в оте​чественную экономику включают:










- инвестиции в форме государственных заимствований РФ, образующих государственный долг РФ;
- инвестиции в форме вклада в акционерный капитал рос​сийских предприятий;













- инвестиции в форме вложения в ценные бумаги;




- иностранные кредиты;








- лизинговые кредиты;









- финансовые кредиты российским предприятиям.
Сегодня крайне необходима эффективная инвестиционная политика, тесно увязанная с экономической политикой госу​дарства, иначе Россия так и сохранит свой непрестижный ста​тус сырьевой державы и не впишется в высокотехнологичес​кую, наукоемкую экономику передовых стран третьего тыся​челетия.
Иностранные капиталы, необходимые для реструктуриза​ции экономики, Россия может получить только в том случае, если условия размещения инвестиций будут в ней относитель​но лучше, чем в странах, конкурирующих в сфере привлече​ния капитала. 

Кроме того, необходимо осуществлять постоян​ный поиск потенциальных инвесторов и проводить активную информационную и промоутерскую деятельность, открывая им доступ на российский рынок.

Необходимо также постоянное совершенствование инвестиционной политики России по основным направлениям, указанным в данной работе.

СПИСОК ИСПОЛЬЗОВАННЫХ ИСТОЧНИКОВ
1. Федеральный закон РФ от 25 февраля 1999 г. № 39-ФЗ «Об инвестиционной деятельности в Российской Федерации, осу​ществляемой в форме капитальных вложений» (в ред. от 12.12.2015) // Собрание законодательства РФ. 1999. № 9. Ст. 1096. 

2. Федеральный закон РФ от 9 июля 1999 г. № 160-ФЗ «Об ино​странных инвестициях Российской Федерации» (в ред. от 12.12.2015) // Собрание законодательства. 1999. №28. Ст. 3493.
3. Барбаумов В.Е. Финансовые инвестиции: Учебник / В.Е.Барбаумов, И.М. Гладких, А.С. Чуйко.- М.: Финансы и статистика, 2013.- 324 с.

4. Барышева А.В., Балдин К.В., Голов Р.С., Передеряев И.И. Инвестиции.- М.: Издательско-торговая корпорация «Дашков и К», 2012.- 280 с.
5. Вознесенская Н.Н. Иностранные инвестиции: Россия'и мировой опыт -М.: Юридическая фирма "КОНТРАКТ", "ИНФРА-М", 2013.- 312 с.

6. Володин С.И. Продажа инноваций. Бизнес-технологии // Экономика жизнь, 2014.- № 3.- С.14-15.
7. Голиченко О. Национальная инвестиционная стратегия России: состояние и пути развития. - М.: Наука, 2012.- 128 с.
8. Долгосрочный прогноз развития экономики России на 2007-2030 гг. (по сценариям) // Проблемы прогнозирования.- 2014.- № 6.- С.8-9.
9. Инвестиции: Учебное пособие / Г.П.Подшиваленко, Н.И.Лахмет-кина, М.В.Макарова и др. - М.: КНОРУС, 2012.- 254 с.

10. Карпенко М.И. Современная гуманитарная академия: прецедент иннова​ционно-технологического прорыва // РЭЖ.- 2014.- № 4.- С.19-20.
11. Котельников В.Ю. Управление инвестициями: стратегический подход. Гибкие корпоративные стратегии выживания и лидерства в новой экономике. / В.Ю.Котельников. - М.: ЭКСМО, 2013.- 356 с.
12. Крушвиц Л. Финансирование инвестиций.- СПб.: Издательство 'Нитер", 2012.- 388 с.

13. Оголева Л.Н. Инвестиционная составляющая экономического роста. - М.: Финансовая академия, 2011.- 354 с.
14. Орлова Е.Р. Инвестиции: Курс лекций.- 2-е изд., перераб. и доп.- М.: Омега-Л, 2012.- 192 с.

15. Управление инвестициями. В 2-х т.- Т.1 / В.В. Шеремет, В.М.Пав-люченко, В.Д.Шапиро и др.- М.: Высшая школа, 2013.- 240 с.

16. Черкасов В.Е. Международные инвестиции: Учебное пособие".- М.: Дело, 2012.- 324 с.

17. Шарп У., Александер Г., Бэйли Дж. Инвестиции  / Пер. с англ.- М.: ИНФРА-М, 2012.- 340 с.

18. Экономическая теория: Учебник для вузов / А.Н.Ромашов, И.П.Ни-колаева, В.В.Клочков и др.- М.: Финстатинформ, 2013.- 399 с.

19. Экономическая теория: Учебник для вузов / Под ред. И.П. Николаевой.- М.: Проспект, 2012.- 448 с.

20. Экономическая теория / Под ред. А.И.Добрынина, Л.С.Тарасевича, 3-е изд.- Санкт-Петербург: Изд.-во СПбГУЭФ, Изд.-во  "Питер", 2012.- 544 с.

21. Экономическая  теория / Под ред. В.Д.Камаева.- М.: Гумманит. изд. центр "ВЛАДОС", 2013.- 640 с. 

22. Якиров В.И. Показатель ВВП России // ЭКО.- 2015.- № 5.- С.12-14.

PAGE  
40

_1471667558.xls
Диаграмма1

		Кипр

		Нидерланды

		Люксенбург

		Германия

		Китай

		Великобритания

		Ирландия

		Япония

		Франция

		США



Соотношение стран-инвесторов

21.3

13.9

11.3

9.3

8.9

6.9

4.2

3

2.8

2.4



Лист1

				Соотношение стран-инвесторов

		Кипр		21.3

		Нидерланды		13.9

		Люксенбург		11.3

		Германия		9.3

		Китай		8.9

		Великобритания		6.9

		Ирландия		4.2

		Япония		3

		Франция		2.8

		США		2.4






