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ВВЕДЕНИЕ 

 

 

Современная экономическая мысль рассматривает семью или, более 

обобщенно – домашнее хозяйство как важного потребителя и производителя, 

жизнедеятельность которых осуществляется для реализации социальных, 

экономических и духовных потребностей индивида, самой семьи и общества в 

целом. 

Косвенным подтверждением тому служит захлестнувшая страну волна 

детской беспризорности и безнадзорности.  

Прямым – низкий уровень доходов основной массы российских семей, 

жилищно-бытовая неустроенность, сознательная ориентация на малодетность, 

основанная на неуверенности в завтрашнем дне, рост числа гражданских браков 

и внебрачных рождений. 

Создание нормальных условий для производства человеческого фактора 

требует не только эффективного ведения домашнего хозяйства, но и 

формирования и использования семейного бюджета. 

Результатом индивидуального проекта является освоение:  

 предмета, метода и функции экономической теории; 

 общих положений экономической теории; 

 основных микро – и макроэкономических категории и показателей, 

методы их расчета; 

 построения экономических моделей; 

 основ формирования государственного бюджета; 

 рыночных механизмов формирования доходов и проблемы социальной 

политики государства; 

 основных направлений экономической реформы в России; 

 использовать источники экономической информации, различать 

основные учения, школы, концепции и направления экономической науки; 

 строить графики и схемы, иллюстрирующие различные экономические 
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модели; 

 распознавать и обобщать сложные взаимосвязи, оценивать 

экономические процессы и явления;  

 применять инструменты макроэкономического анализа актуальных 

проблем современной экономики;   

 выявлять проблемы экономического характера при анализе конкретных 

ситуаций, предлагать способы их решения с учетом действия экономических 

закономерностей на микро – и макроуровнях. 

Актуальность темы исследования заключается в том, что бюджет – это 

финансовый план, который суммирует доходы и расходы (семьи) за 

определенный период времени. 

Для того чтобы эффективно использовать свои доходы, семья должна 

правильно составить свой бюджет, тщательно продумать покупки и делать 

сбережения для достижения своих целей.  

Для составления семейного бюджета необходимо составление списка 

всех источников доходов членов семьи. Это зарплата, социальные пособия и 

проценты на сбережения.  

В статье расходов нужно перечислить все, за что надо заплатить в 

течении месяца: квартплата и услуги, питание, проезд, уплата налогов и 

взносов. В планируемые расходы так же включаются и сбережения на будущее. 

Предмет исследования индивидуального проекта – значение 

специализации и обмена, товар и его свойства, источники доходов и расходов 

семьи. 

Для достижения поставленной цели в индивидуальном проекте 

определены следующие задачи: 

 рассмотреть значение специализации и обмена; 

 проанализировать товар и его свойства; 

 исследовать источники доходов и расходов семьи. 

Индивидуальный проект состоит из ведения, трех глав, заключения, 

списка источников, в количестве 6 наименований. 
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1 Значение специализации и обмена 

 

 

Специализация промышленного производства является. Эффективной 

формой общественного разделения труда. Специализация ведет к повышению 

однородности производства, что означает усиление конструктивной и 

технологической общности выпускаемой продукции, ограничение разнообразия 

применяемого оборудования и технологических процессов, исходных 

материалов, а также форм организации промышленного производства. 

Различают специализацию промышленности, предприятия, 

специализацию внутри предприятия. Специализация промышленности 

выражается в расщеплении существующих отраслей и создании новых 

производств, выпускающих определенную продукцию, а также в разделении 

труда между предприятиями данной отрасли. 

Специализация предприятия и его отдельных производ­ственных 

подразделений означает сосредоточение их деятельности на выпуске 

определенной продукции или выполнении отдельных видов работ. 

Направления специализации 

 создание или выделение отраслей и предприятий, 

спе­циализированных на выпуске определенных готовых изделий; 

 расчленение процесса изготовления продукта на ряд частичных 

процессов и концентрация на предприятиях обособленного производства 

отдельных частей этого продукта; 

 выделение и создание самостоятельных предприятий и цехов по 

выполнению отдельных технологических операций (стадий). 

Научно–технический прогресс ведет к концентрации в одном продукте 

затрат труда работников все большего количества специализированных 

отраслей, что усложняет производственные связи и вызывает развитие 

кооперирования. Под кооперированием понимаются планово–организованные 

производственные связи между предприятиями, совместно изготовляющими 
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какой–либо вид продукции. Являясь следствием развития специализации, 

производственное кооперирование характеризуется относительным 

постоянством и устойчивостью связей, строгим соблюдением технических 

условий предприятий-смежников. 

Производственное кооперирование существенно отличается от 

материально–технического обеспечения, которое не вытекает непосредственно 

из форм специализации и не всегда основано на длительных производственных 

связях. Если кооперирование охватывает производственные связи по деталям, 

узлам, агрегатам, полуфабрикатам, определенным технологическим операциям, 

которые осуществляются с конкретными предприятиями, то материально–

техническое обеспечение включает в себя поставки сырья, материалов, 

топлива, машин, оборудования и других средств производства любому 

потребителю. 

В промышленности кооперированные связи могут различаться по 

отраслевому и территориальному признаку. По отраслевому признаку 

различают внутриотраслевое кооперирование, когда производственные связи 

устанавливаются между предприятиями одной отрасли, и межотраслевое – если 

оно имеет место между предприятиями разных отраслей. 

По территориальному признаку кооперирование делится: на 

внутрирайонное, когда производственные связи устанавливаются между 

предприятиями одного экономического района, и межрайонное – между 

предприятиями, расположенными в разных экономических районах страны. 

Следует выделять специализацию вспомогательных производств и 

специализацию межотраслевых, производств. Примером специализации 

вспомогательных производств являются ремонтные заводы (фирмы), а 

примером специализации межотраслевых производств – предприятия по 

выпуску продукции общемашиностроительного на­значения (коленчатые валы, 

редукторы, зубчатые колеса). 

В специализированном производстве разделяют продукцию однородную 

и профильную. 
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Однородность продукции или выполняемой работы определя­ется 

конструктивно–технологическими признаками. Критериями однородности 

служат: на рабочем месте – одинаковые деталеоперации, закрепленные за ним; 

на участке и в цехе – аналогичные по техническим признакам детали, узлы, 

изделия или выполняемые работы; на предприятии – изделия или работы, 

конструктив­но и технически сходные между собой. 

Профильная продукция – понятие более широкое и относится 

преимущественно к предприятиям. Каждое предприятие создается для 

производства определенной продукции, которая является для него профильной. 

В народном хозяйстве постоянно возникают новые виды производств, 

которые выделяются в самостоятельные участки и производственные единицы. 

Например, до недавнего времени автомобильные, и тракторные двигатели 

изготавливались на комплексных автомобильных и тракторных предприятиях. 

В настоящее время функционирует более десяти специализированных заводов 

по производству этих двигателей. 

Кризисные явления в экономике России предъявляют повышенные 

требования к эффективности производства. В современных условиях 

предметная специализация не обеспечивает повышения эффективности 

производства и, следовательно, конкуренто­способности отечественной 

продукции. Из–за нехватки капитало­вложений невозможно в широких 

масштабах строительство новых специализированных предприятий. Растет 

противоречие между неизбежными в условиях рыночной экономики 

увеличением и обновлением номенклатуры продукции, и ограниченными 

средствами на создание новых предприятий. Преодолеть это противоречие 

можно, максимально развивая по детальную специализацию на основе малого 

предпринимательства. 

В соответствии с названными направлениями имеется три формы 

специализации промышленного производства: предметная, подетальная, 

технологическая (стадийная). 

Предметная специализация охватывает предприятия и отрасли, 
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выпускающие какой–либо вид законченной одно­родной продукции 

(автомобили, трактора, станки, турбины). Предметная специализация 

предприятия сопровождается углублением ее внутри предприятий 

(объединений), где создаются специализированные цехи или филиалы. 

Подетальная специализация присуща предприятиям и отраслям, 

выпускающим отдельные узлы или части продукции, поступающие на 

предметно–специализированные предприятия для комплектации основного 

вида продукции. Этот вид специализации – прямое продолжение предметной и 

поэтому является более прогрессивной и эффективной формой специализации.  

На ее основе возникают специализированные производства изделий 

межотраслевого применения на базе взаимозаменяемости отдельных узлов и 

деталей различного оборудования. 

Технологическая специализация характерна для пред­приятий, 

производящих материалы, полуфабрикаты и выполняющих отдельные 

технологические операции. 

В машиностроительном производстве одним из важнейших направлений 

специализации является функциональная специализация, когда в 

самостоятельные выделяются вспомогательные и обслуживающие 

производства – ремонт оборудования, изготовление инструмента и 

технологической оснастки. Это направление специализации, в связи с его 

большим значением для развития машиностроения, планируется 

самостоятельно. 

План специализации и кооперирования производства является составной 

частью плана развития промышленности. План развития специализации тесно 

связан с планами развития производства продукции в натуральном выражении, 

развития и внедрения новой техники и прогрессивных технологических 

процессов, производственных мощностей, капитальных вложений, с 

мероприятиями по совершенствованию управления промышленностью, 

оказывающими большое влияние на изменение уровня специализации. 

Планы развития специализации разрабатываются в отраслевом и 
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территориальном разрезах. Задача сочетания отраслевого и территориального 

планирования специализации вызывает необходимость составления сводных 

планов специализации и кооперирования в республиках и крупных 

экономических районах страны как составных частей государственного плана 

специализации и кооперирования. 

Развитие и углубление специализации в промышленности 

предопределяет расширение производственного кооперирования, которое 

осуществляется на основе планов кооперированных поставок. Главная задача 

планирования кооперирования состоит в установлении наиболее рациональных 

производственных связей между предприятиями, отраслями и экономическими 

районами, в особенности максимального использования имеющихся 

производственных мощностей и получения продукции с минимальными 

общественными издержками. 

Экономическая эффективность специализации и кооперирования – 

результат организационно–плановых мероприятий и повышения технического 

уровня производства. Эффективность, организационно–плановых мероприятий 

проявляется в снижении себестоимости вследствие роста производительности 

труда и уменьшения условно–постоянных расходов, приходящихся на единицу 

продукции. Основная доля экономического эффекта от специализации 

приходится на повышение технического уровня производства и качества 

продукции.  

Специализация – важный фактор повышения эффективности 

общественного производства, так как она открывает простор для широкого 

использования новой высокопроизводительной техники, для все более полной 

механизации и автоматизации производства, делает экономически 

оправданным ее применение в массовом производстве, ибо это резко повышает 

производительность труда и качество выпускаемой продукции. 

Таким образом, специализация способствует научно–техническому 

прогрессу. 
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2 Товар и его свойства 

 

 

В натуральном хозяйстве производились вещи, блага. Благо – это вещь 

или услуга, которая удовлетворяет тем или иным человеческим потребностям. 

Благо может выступать в форме товара, который производится только при 

товарном производстве. Товар отличается от блага тем, что он удовлетворяет 

потребность человека посредством обмена, т.е. через акт купли–продажи. 

В литературе блага часто делят на экономические и неэкономические. 

Экономическими признаются блага, существующие в ограниченном количестве 

по сравнению с потребностями, которые они удовлетворяют. 

Экономическое благо, предназначенное для обмена, признается товаром. 

При этом не обязательно, как считают некоторые современные западные 

экономисты, чтобы товар выступал как результат труда. Главное, утверждают 

они, что, товар предназначен удовлетворять потребность посредством обмена. 

Действительно, блага, на которые не затрачен труд, могут приобретать 

форму товара (например, необработанная земля) и продаваться. Но в основном 

блага создаются благодаря производственной деятельности людей. Согласно 

трудовой теории стоимости, товар – это продукт труда, предназначенный для 

удовлетворения какой–либо человеческой потребности посредством обмена, 

т.е. путем купли–продажи.  

Не всякая вещь или благо (например, вода, воздух), способные 

удовлетворять ту или иную потребность, является товаром. К товарам 

относится не все то, что удовлетворяет человеческие потребности, а только 

продукты человеческого труда. Но и продукты человеческого труда не всегда 

были и являются товаром. Если продукт производится для удовлетворения 

своих потребностей, то он не является товаром.  

Продукт человеческого труда становится товаром, когда он производится 

для удовлетворения потребностей других, т.е. когда он производится на 

продажу. В процессе осуществления акта купли–продажи отдельные члены 
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общества вступают межу собой в отдельные отношения. Следовательно, товар 

– это общественная форма продукта труда. 

Товар обладает двумя свойствами: 

 потребительской стоимостью; 

 стоимостью. 

Рассматривая сущность товара, необходимо различать его основные 

свойства. Анализ товара следует начинать с его потребительской стоимости. В 

данном отношении товар представляет собой вещь, которая благодаря своим 

свойствам удовлетворяет определенные человеческие потребности. 

Потребительская стоимость прямо зависит от потребительских свойств вещей. 

Полезность вещи или услуги, обусловленная их потребительскими 

свойствами, определяет их потребительскую стоимость. При покупке товара 

(как вещи или услуги) человек производит «оценку» потребительских 

стоимостей, «исследует» их качество, сопоставляет объективную и 

субъективную стороны потребительной стоимости различных товаров и услуг.  

Роль потребительной стоимости в условиях товарного производства 

состоит в том, что она является вещественной основой, материальным 

носителем общественных отношений и цели производства и ее следует изучать 

как общественную потребительную стоимость, поскольку в условиях 

общественного разделения труда продукт изготавливается не для потребления 

самим производителем, а для других людей. Так как общественная 

потребительная стоимость представляет промежуточное звено между 

производством и потреблением, ее характер имеет важное значение для 

процесса реализации продуктов в масштабе всего общества. Это, в свою 

очередь, свидетельствует об ограниченной связи потребительной стоимости с 

качеством продукции, а значит, и с эффективностью производства.  

Историческая тенденция эволюции потребительной стоимости 

заключается в значительном расширении количества потребительных 

стоимостей; в усложнении процесса их создания, росте полезных свойств 

традиционных товаров, повышении качества и долговечности большинства 
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товаров; создание растущего количества потребительных стоимостей в форме 

товарных услуг. 

Потребительная стоимость – это способность товара удовлетворять ту 

или иную человеческую потребность. Это свойство иногда определяется как 

полезность товара. При этом под полезностью понимается только способность 

товара удовлетворять человеческие потребности, независимо от его влияния на 

здоровье человека. 

Вышеуказанное определение потребительной стоимости относится как к 

средствам производства, так и к предметам потребления. Например, 

потребительная стоимость стали – это удовлетворение потребности 

производства в металле, в создании из него машин, конструкций. 

Потребительская стоимость – это то, что различает все товары. 

Одно из свойств продукта труда заключается в том, что один и тот же 

продукт труда может удовлетворять многообразные потребности, равно как и 

одна и та же потребность может быть удовлетворена различными 

потребительными стоимостями. Например, огнь может служить для получения 

тепла, света, приготовления пищи, но также пища может быть приготовлена с 

использованием электричества.  

Исходя из этого, вытекает особенность материальной потребительской 

стоимости: удовлетворение одной потребности исключает одновременное 

удовлетворение других потребностей, потому что процесс потребления или 

уничтожает, или преобразует данную конкретную потребительную стоимость в 

нечто иное. 

При определении потребительской стоимости товара разногласий среди 

экономистов нет. Но при определении стоимости товара они существуют. 

Стоимость имеет качественную и количественную стороны. В первой 

выражаются производственные отношения между товаропроизводителями, во 

второй – величина воплощенного в товаре общественно необходимого труда 

товаропроизводителя и общественная полезность товара.  

Стоимость как общественное отношение товаропроизводителей – 
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категория производства. Поскольку обмен является существенным моментом 

определения стоимости товара, категория стоимости становится и категорией 

обмена.  

Таким образом, внутреннее противоречие товара состоит в том, что как 

потребительные стоимости все товары качественно разнородны и 

несоизмеримы, но как стоимости они есть воплощение общественно 

необходимого труда, потому соизмеримы. 

В оценке стоимости иную позицию занимают сторонники теории 

предельной полезности. По их мнению, стоимость (ценность) не является 

объективной стороной товаров, это свойство придает им субъективная оценка 

покупателя, а основа обмена товаров, их общее свойство – полезность.  

С целью измерения полезности материальных благ они используют 

законы Госсена, согласно которым по мере удовлетворения потребностей 

человека степень их насыщения растет, а величина конкретной полезности 

снижается, то есть каждое последующее благо имеет более низкую полезность, 

чем предыдущее.  

Если количество блага ограничено. Его предельный экземпляр 

удовлетворяет предельную потребность. 

Двойственная природа стоимости раскрывается в противоречивом 

единстве индивидуальной и общественной стоимости, возникающем 

вследствие разницы индивидуальных и общественно необходимых затрат 

труда. Рабочее время, которое отдельный товаропроизводитель тратит на 

производство товара, является индивидуальным рабочим временем.  

Общественно необходимое рабочее время – это время, необходимое для 

изготовления определенной потребительной стоимости с целью 

удовлетворения потребностей общества при существующих общественно 

нормальных условиях производства и среднем уровне умения и интенсивности 

труда. Оно тождественно индивидуальному рабочему времени на тех 

предприятиях, где изготавливается основная масса однородной продукции. 

Соотношение общественно необходимого и индивидуального времени 
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зависит также от общественных потребностей, общественного 

платежеспособного спроса на определенные виды продукции. Если товаров 

производится больше или меньше, то уровень регулируемых издержек 

изменяется.  

Важно и то, что стоимость товаров определяется условиями их 

воспроизводства. Это означает, что при появлении товаров такого же качества, 

но производимых с меньшими затратами общественно необходимого рабочего 

времени, стоимость прежних товаров уменьшается, приближаясь к стоимости 

их последней партии. 

Формирование общественно необходимых затрат происходит в процессе 

конкуренции товаропроизводителей. Затраты, превышающие общественно 

необходимое рабочее время, в условиях конкуренции не получают 

соответствующей оценки, не признаются обществом как необходимые.  

На рынке, когда спрос соответствует предложению, покупатель не будет 

платить больше денег за одинаковый по качеству товар, индивидуальные 

затраты на изготовление которого превышают общественно необходимое 

рабочее время. 

В некоторых отраслях народного хозяйства (например, в сельском 

хозяйстве) формирование общественно необходимых затрат происходит в 

соответствии не со средними, а с предельными затратами, которые имеют место 

на худших по качеству участках земли. Иначе на этих участках 

товаропроизводитель был бы не заинтересован в производстве продукции, а 

потому не удовлетворялись бы общественные потребности в продуктах 

сельского хозяйства. Их дефицит привел бы к повышению рыночной 

стоимости, следовательно, к признанию этих затрат как общественно 

необходимых. 

Таким образом, потребительная стоимость товара является более емкой 

категорией по сравнению с его полезностью. 

  



16 

3 Источники доходов и расходов семьи 

 

 

Семейный бюджет состоит из двух частей: доходы и расходы семей. 

Доход – это общая сумма денежных средств и материальных благ, 

зарабатываемых или получаемых людьми за определенный период. Существует 

четыре вида дохода: заработная плата, процент, рента и прибыль. Их 

источниками служат, соответственно, труд наемных работников, капитал, земля 

и предпринимательские способности. Обобщенно, доход – это цена факторов 

производства. 

Все расходы семейного бюджета можно условно разделить на главные и 

второстепенные. 

К первоочередным относятся квартплата, плата за коммунальные услуги 

и телефон, расходы на питание. 

Уровень доходов членов общества является важнейшим показателем их 

благосостояния, так как определяет возможности материальной и духовной 

жизни индивидуума: отдыха, получения образования, поддержания здоровья, 

удовлетворения насущных потребностей.  

Среди факторов, оказывающих непосредственное влияние на величину 

доходов, кроме размеров самой заработной платы, выступает динамика 

розничных цен, степень насыщенности потребительского рынка товарами. 

Для оценки уровня и динамики доходов населения используются 

показатели номинального, располагаемого и реального дохода. 

Номинальный (NT) – количество денег, полученное отдельными лицами в 

течении определенного периода, а также характеризующий уровень денежных 

доходов независимо от налогообложения. Обычно в номинальный доход 

(исчисляемый в денежном выражении) включают и наличные трансфертные 

платежи (пособия, пенсии, стипендии). 

Располагаемый доход (DI) – доход, который может быть использован на 

потребления и личные сбережения. Располагаемый доход меньше 
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номинального на сумму налогов и обязательных платежей, т.е. это средства, 

используемые на потребление и сбережение. Для изменения динамики 

располагаемых доходов применяется показатель «реальные располагаемые 

доходы», рассчитываемый с учетом индекса цен. 

Реальный доход (RI) – представляет собой количество товаров и услуг, 

который можно купить на располагаемый доход в течение определенного 

периода, т.е. с поправкой на изменение уровня цен3. 

Стремление к максимизации своего дохода диктует экономическую 

логику поведения любому рыночному субъекту. Доход является конечной 

целью действий каждого активного участника рыночной экономики, 

объективным и мощным стимулом для повседневной деятельности. 

Но высокие личные доходы выгодны не только индивидууму, это и 

общественно – значимая выгода, поскольку они, в конечном счете, являются 

единственным источником удовлетворения общих потребностей, расширения 

производства, а также поддержки малообеспеченных и нетрудоспособных 

граждан. 

Получателей рыночного дохода всегда волнуют три вопроса: надежность 

его источников, эффективность использования дохода и оправданность 

налогового бремени. На эти вопросы можно ответить, исследуя образование и 

движение совокупного дохода. 

Доход есть денежная оценка результатов деятельности физического (или 

юридического) лица как субъекта рыночной экономики. В экономической 

теории под «доходом» имеют в виду денежную сумму, регулярно и законно 

поступающую в непосредственное распоряжение рыночного субъекта. 

Доход представлен деньгами, а это означает, что условием его получения 

является эффективное участие в экономической жизни общества: мы живем на 

заработную плату или за счет собственной предпринимательской деятельности. 

В любом случае мы должны сделать что-то полезное для других людей, и лишь 

тогда они передадут нам часть находящихся в их распоряжении денег (точно 

так же и мы не расстаемся со своими деньгами, пока не приобретем что-то 
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полезное именно для нас). 

Следовательно, сам факт получения денежного дохода есть объективное 

свидетельство участия данного лица в экономической жизни общества, а 

размер дохода – показатель масштаба такого участия. Ведь деньги, пожалуй, 

единственная в мире вещь, которую нельзя выдать самому себе, т.е. деньги 

можно получить только от других людей. 

Прямая зависимость дохода от результата рыночной деятельности 

нарушается лишь в одном случае – при объективной невозможности 

участвовать в ней.  

Это такие категории населения, как пенсионеры, молодежь в 

дотрудоспособном возрасте, инвалиды, иждивенцы, безработные. Они 

поддерживаются всем обществом, от имени которого правительство регулярно 

выплачивает им денежные пособия. Конечно, эти выплаты образуют особый 

элемент совокупного дохода, но «рыночными» они не являются. 

Рыночный доход всегда есть результат наших полезных для других 

людей усилий. Следовательно, он во многом определяется совпадением 

предлагаемых нами товаров и услуг с предъявляемым другими людьми 

спросом. Взаимодействие спроса и предложения – объективный механизм 

образования доходов в рыночной экономке, в том числе доходов населения. 

Безусловно, в таком механизме есть элементы случайного, и поэтому, 

несправедливого, но иного способа получения доходов в рыночной экономике 

не существует. 

Кроме регулярных расходов возможны и не регулярные (эпизодические) 

расходы – покупка мебели, бытовой техники и электроники. Кроме этого, 

существует потребность в культурной жизни, книгах, хобби, развлечениях.  

Есть такая психологическая закономерность: в день зарплаты каждый 

человек чувствует себя почти богачом, а, следовательно, денег не считает. 

Получив деньги, лучше сразу идти домой, никуда не заходя и ничего не 

покупая, даже продукты. На следующий день «лихорадка», как правило, 

спадает.  
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

 

 

Цель индивидуального проекта выполнена поставленные  задачи решены: 

 рассмотрено значение специализации и обмена; 

 проанализирован товар и его свойства; 

 исследованы источники доходов и расходов семьи. 

Семейный бюджет – это финансовый план, который суммирует доходы, и 

расходы семьи за определенный период времени. Для того чтобы эффективно 

использовать свои доходы, семья должна правильно составить свой бюджет, 

тщательно продумать покупки и делать сбережения для достижения своих 

целей. 

Для составления семейного бюджета необходимо составление списка 

всех источников доходов членов семьи.  

Это зарплата, социальные пособия и проценты на сбережения. В статье 

расходов нужно перечислить все, за что надо заплатить в течение месяца: 

квартплата и услуги, питание, проезд, уплата налогов и взносов. В 

планируемые расходы так же включаются и сбережения на будущее. Если 

доходы равны расходам, то это сбалансированный бюджет.  

Если предполагаемые расходы превышают доходы, то этот бюджет имеет 

дефицит.  

Бюджет, в котором доходы превышают расходы, будет иметь избыток. 

Если доходы превышают расход, необходимо исключить из планов лишние 

покупки, чтобы сбалансировать бюджет. 

Существенное влияние на формирование доходов населения оказывают 

выплаты по программам государственной помощи, за счет этих источников 

осуществляются пенсионное обеспечение, содержание временно 

нетрудоспособных граждан, выплачиваются различного вида пособия (на уход 

за детьми, медицинское обслуживание, малообеспеченным семьям на детей; 

выплаты пособий по безработице). 
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