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Введение

Частное предпринимательство – одна из важнейших составляющих современной рыночной экономики. Частное предпринимательство обладает большим потенциалом в решении экономических и социальных проблем. Во многих странах предпринимательство получило широкое распространение и составляет подавляющую часть среди всех форм организаций. Предприниматели вносят немалый вклад в создание новых рабочих мест, в доходную часть бюджета, способствуют развитию инновационной деятельности и новаторства. Благодаря  предпринимательству формируется средний класс собственников, который становится важнейшим условием укрепления социальной стабильности в стране.

За последние двадцать лет в России появились миллионы предпринимателей и собственников. В результате приватизации в государственной собственности осталась лишь часть организаций и предприятий, а остальные перешли в частную собственность. Основную часть российского предпринимательства составляет малый и средний бизнес. Основной задачей предпринимателя является грамотное управление предприятием, рациональное использование ресурсов, организация процесса на инновационной основе.

В современном мире предприниматель - это человек, способный понять перспективу и потребности рынка и сочетать это понимание со знаниями в области управления производством и использованием природных ресурсов в расчете на получение прибыли.

Следует отметить, что предприниматели, как активная социальная группа, тесно взаимодействует с тремя слоями общества: с клиентами (потребителями их товаров или услуг), с наемными работниками и представителями госструктур. Клиенты выполняют важнейшую функцию в бизнесе, являясь потребителями продукции предпринимателей и обеспечивая возврат потраченных финансовых средств, в виде оплаты за товары или услуги. Кроме того, между предпринимателями и потребителями существуют и другие связи (рекламно-информационные и имиджевые), которые могут иметь решающие последствия для развития того или иного бизнеса. 
Частное предпринимательство способно оперативно реагировать на изменение потребительского спроса  и за счет этого обеспечивать необходимое равновесие  на потребительском рынке. Предприниматели вносят существенный вклад в формирование конкурентной среды, что для нашей экономики имеет большое значение.

В месте, с тем полностью реализовать свой потенциал малому бизнесу не позволяет целый ряд проблем, с которыми сталкиваются его представители при осуществлении хозяйственной деятельности. В числе этих проблем - неустойчивость и незавершенность законодательной базы деятельности  частного предпринимательства, налоговый прессинг, проблема финансирования, связанная с недостаточностью начального капитала и собственных оборотных средств.

В связи с этим, существует потребность в углубленном теоретическом исследовании развития частного предпринимательства в России. Особый интерес и актуальность настоящего исследования обусловлены значимостью малого предпринимательства как движущей силы становления и развития рынка. 

На заре развития экономики представления о предпринимательстве складывались на основе наблюдений за повседневной хозяйственной деятельностью. Бизнесмены считались обычными людьми, ничем не отличающимися от других. Первыми предпринимателями были купцы, торговцы, ростовщики. 

Идея предпринимательства стара, как мир. Кроме того, она интернациональна и не знает границ. Понятия, связанные с этой областью человеческой деятельности, примерно одинаковы во всех странах мира. Побудительные мотивы и цели предпринимательства во все времена и у всех народов едины.

Ключевая цель данной работы – провести анализ проблем и этапов развития частного предпринимательства в России.

Для достижения данной цели были поставлены следующие задачи:

-рассмотреть теоретические аспекты становления частного предпринимательства и предпринимательской деятельности.

-описать особенности становления предпринимательства в России.

-проанализировать значение предпринимательства в экономике России

-сделать выводы.

Теоретической и методологической основой курсовой работы послужили труды отечественных и зарубежных исследователей по проблеме становления и развития предпринимательства и экономики в целом, а также статистические и аналитические материала Госкомстата России и  нормативно-правовые акты РФ.

1 Теоретические аспекты становления предпринимательства
1.1 Теория предпринимательства в ретроспективе

В настоящее время предпринимательство стало определенным образом жизни многих людей. Поэтому рассмотрение предпринимательства представляет собой интерес в качестве объекта исследования большинства общественных наук.

Предпринимательство является одним из  сложных и интересных социально-культурных феноменов во всем периоде существования человека. Многогранность данного проявления человеческих качеств выявляется связанными, но отнюдь не тождественными методологическими подходами к его определению и изучению. 
Следует отметить, что представления о предпринимательстве складывались на основе наблюдений за ежедневной деятельностью человека, однако, в оборот научной мысли понятие вошло впервые во времена античности и обозначало действия человека, ведущего общественное строительство. 
В римском праве «предпринимательство» рассматривалось как занятие, дело, деятельность, особенно коммерческая. 
Данная курсовая работа направлена на уточнение сущности предпринимательства на основе ретроспективного анализа, так как объект исследования, его место и роль в социально-экономическом развитии общества различаются, что обусловлено значительными эволюционными изменениями и достаточно высокой степенью динамизма. С этой целью были проанализированы и обобщены теоретические взгляды исследователей на понятие и сущность предпринимательства, которые представлены в «таблице 1».
Таблица 1 - Эволюция теоретических взглядов исследователей на понятие и сущность предпринимательства

	№

п/п
	Исследователь/

годы жизни/

название труда/

год издания
	Проблематика исследования

	1
	Ричард Кантильон /

(1680-1734)/

«Очерк об общей природе торговли»/

1755


	Ввел в научный оборот определение «предприниматель»-человек покупающий по определенной цене, чтобы продать по неизвестной цене. Именно продажа  по неопределенной цене является результатом того, что одни предприниматели разоряются, становятся банкротами, а другие наоборот процветают и становятся богаче.

К категории предпринимателей  он отнес не только купцов и ремесленников, но и фермеров, а также разбойников, нищих  и других лиц без определенного заработка. Предприниматель не обязательно должен что-либо производить или заниматься предпринимательской деятельностью за свои деньги. Предпринимательская функция у Кантильона четко отличается от функций капиталиста или управляющего и связана исключительно с несением риска. (4)

	2
	Анн Роббер Жак Тюрго/

(1727-1781)/ «Размышления

о создании и распределении богатств»/

1776


	Предприниматель должен обладать не только определенной информацией, но и капиталом. Тюрго впервые выделил внутри земледельческого класса и класса ремесленников предпринимателей и наемных работников.  В работе  провозглашалась свобода  любой экономической деятельности. Именно Тюрго ввел  понятие «капитал» и начал исследование этого общественного института, изучал происхождение ссудного процента, механизм формирования заработной платы. Тюрго считал, что рано или поздно заработная плата сведется к минимуму, поскольку предприниматели всегда будут искать самых низкооплачиваемых работников.(15)

	3
	Адам Смитт/

(1723-1790)/

«Исследование о природе и причинах богатства народов»/

1776
	Характеризовал предпринимателя как собственника капитала, идущего ради какой-то коммерческой идеи на экономический риск и получение прибыли. Ученый обращал внимание на два важных условия деятельности  предпринимателя. Во первых у него должна быть личная выгода от предприятия, во вторых - конкуренция должна держать предпринимателя в определенных условиях.

Предприниматель рассматривается  в контексте персонификации капитала как собственник и организатор экономического процесса. Предприниматели являются ключевыми фигурами в поле свободной конкуренции. Их соперничество ведет к сокращению издержек, снижению цен, внедрению передовых технологий. Разграничивал функции менеджмента (заработная плата) и капиталиста (прибыль капиталиста). Смитт связывал предпринимательство с капиталом (процентами), а не с трудом. Предприниматель-собственник предприятия и реализатор рискованных коммерческих идей. Основная функция-организация и управление производством в рамках обычной хозяйственной деятельности.(1)

	4
	Френсис Амаса Уокер/

(1840-1897)/

«Деньги»/

1878
	В классической структуре общества выделял три основных класса: предпринимателей, от которых отпала функция руководства производством, предпринимателей, выступающих в роли высококвалифицированных администраторов, рабочих. «…Процент на капитал, получаемый предпринимателем, представляет собой вознаграждение за сбережение». «Предприниматель - это тот, кто получает прибыль благодаря своим организаторским способностям».(16)

	5
	Иозеф Алоиз Шумпетер/

(1883-1950)/

«Теория экономического развития»/

1912
	«Предпринимателем может быть любой, осуществляющий новые комбинации факторов производства служащий акционерного общества, государственный чиновник и менеджер предприятия любой формы собственности». « Главное «…делать не то, что другие» и «…не так, как делают другие». «Предпринимательский статус не постоянен, так как субъект рыночной экономики является предпринимателем только тогда, когда осуществляет функции инноватора, и утрачивает этот статус, как только переводит свой бизнес на рельсы рутинного процесса».(20)

	6
	Джон Мейнард Кейнс/

(1883-1946)/

«Общая теория занятости, процента и денег»/

1936
	«Хозяйственная деятельность развивается эволюционно, но выживает не самый рациональный предприниматель, а тот хозяйствующий субъект, который обладает определенными социально-психологическими особенностями, «животным чутьем». «Предприниматель активен, способен рисковать, уверен в своих действиях, стремиться к богатству, но принимаемые им решения не всегда рациональны и эффективны».(12)


«Окончание таблицы 1»
Анализ мнений исследователей показывает, что на рубеже XVII-XVIII вв. границы понятия предпринимательства не были однозначно определены, а субъект хозяйствования являлся общественным институтом, который сам оказывает влияние на общество. В ранней экономической теории понятие «предприниматель» долгое время являлось узконаправленным, определяя и выделяя один или несколько ключевых характерных черт деятельности и способностей человека, как правило, связанных с продажей товара (Кантильон Ричард, Анн Роббер Жак Тюрго и др.). В дальнейшем в теории и практике хозяйствования выделись  противоположные идеи  об отождествлении понятий «собственник» и «капиталист» (Макс Вебер), и о том, что между предпринимателем и собственником нет жесткой связи (Джон Мейнард Кейнс). Предприниматель может быть, а может и не быть собственником, используемых им ресурсов, например, - применять заемный капитал. В то же время собственник может получить доход от своей собственности, не занимаясь предпринимательством, например, - сдавать в аренду землю, принадлежащую ему по праву собственности. В этом случае предпринимателем будет арендатор. Совпадение в одном лице собственника и предпринимателя было характерно для мелкой частной собственности и начальных этапов капиталистического предпринимательства.
В XIX в. экономическая наука приблизилась к рассмотрению предпринимательства со стороны влияния государства на данный объект. Однако исследователи рассматриваемого периода высказывались по данному вопросу зачастую, не имея ни какого отношения к предпринимательству, являясь, по сути, теоретиками, и не обладая возможностями сделать выводы о риске, складе ума и поиске выгоды.
В широком смысле, охватывая все грани специфики деятельности человека, связанной с риском, творчеством и инновационной составляющей,  понятие предпринимательство стало рассматриваться исследователями и определилось законодательно намного позднее – в XX-XXI вв.
Таким образом, к настоящему времени сложилось несколько направлений развития теоретико-методологических взглядов по определению понятия «предпринимательство», что свидетельствует об актуальности рассматриваемой проблемы. Вместе с тем, единые концептуальные основы, позволяющие интегрировать уже разработанные положения в целостную и стройную логическую схему, еще не выработаны.
Необходимо заметить, что в частной жизни люди в основном отождествляют понятия «бизнес» и «предпринимательство». В отдельных социальных кругах исследователи считают, что предпринимателями являются деловые люди (бизнесмены), чье способности отличаются поисковым характером, мотивированным риском и способностью преодолеть страх потери капитала, не имеющих стереотипов и границ фантазии. Однако эти определения не следует рассматривать как синонимы, так как не любой бизнесмен может отождествлять себя с предпринимателем. С массовым развитием кредитных отношений, акционерных обществ и формирования управленческих структур такое совпадение встречается весьма редко. Вознаграждением за предпринимательство является предпринимательский доход – плата, которую получает предприниматель за свои организаторские способности по объединению и использованию факторов производства, за инновации и монопольную рыночную власть, за риск.
Обобщение результатов исследуемых подходов позволяет определить особенности предпринимательства и выделить главную задачу предпринимателя - управление организацией, которое включает в себя рациональное и эффективное использование ресурсов, организацию хозяйственного процесса на инновационной основе и предпринимательском риске, а также ответственность за конечные результаты своей деятельности. 

1.2 Особенности предпринимательства в России.

История российского предпринимательства начала складываться со времен Киевской Руси. Используя разность цен на товары, киевские купцы вели свою экономическую деятельность. Развитие товарно-денежных отношений предопределило дальнейший путь нахождения отныне не новых рынков для сбыта продукции, а нахождение рациональной комбинации факторов производства. Сдерживающими факторами развития экономических отношений были крепостное право и всеобщая отсталость государственной экономики от стран Европы. Лишь модернизация Петра I помогла России начать создавать отрасли материального производства, начинается учреждений фабрик и мануфактур бывшими купцами или зажиточными горожанами. Широкий простор получила инициативная деятельность. 
В конце XIX – начале XX в. Развитие кредитно-финансовой сферы ознаменовало новый всплеск предпринимательской деятельности, характеризующийся акционерными коммерческими банками, обществами взаимного кредитования. Лишь к 1917 г. предпринимательское движение было фактически прервано. Процесс национализации, новая экономическая политика, административно-командная экономика не давали никакой возможности заниматься самостоятельной деятельностью. Оживление произошло в 1985-1987 гг., когда был принят Закон «Об индивидуальной трудовой деятельности». 

Следующим этапом стало массовое кооперативное движение, подкрепленное Законом «О кооперации в СССР» и имеющее явную популярность, потому что уже на начало 1991 г. действовало 245,4 тыс. кооперативов, в которых работало около 6 млн. человек. Возрождение понятия «частное предпринимательство» было обусловлено рядом принятых нормативных документов об аренде, о создании малых и совместных предприятий, а Законы «О собственности в РСФСР» и «О предприятиях и предпринимательской деятельности» утвердили организационно-правовые формы предпринимательства, которые в большей части и стали основными для современной России.
С конца 1992 г. начался процесс передачи государственного имущества в частную собственность. За первый этап ваучерной, а впоследствии денежной, приватизации в частные руки было передано более 50% предприятий. В стране появилось 40 млн. акционеров, но главным образом – номинальных, ибо 70% акций через свободную продажу сконцентрировались в руках прежних распорядителей государственной собственности. Кульминацией второго этапа приватизации стал Закон «О приватизации государственных и муниципальных предприятий в РСФСР». В конечном результате значительная часть государственного имущества России перешла в частную собственность, решив проблему государственной поддержки убыточных предприятий и создав почву для складывания слоя частных собственников.

Таким образом, в XXI в. Россия в экономическом плане вошла с последствиями гиперинфляции конца XX в., с группой так называемых «олигархов», владеющих собственностью, которая досталась им за сравнительно небольшие деньги, и закрепленным за каждым гражданином в статье 34 Конституции Российской Федерации правом на свободное использование своих способностей и имущества для предпринимательской и иной не запрещенной законом экономической деятельности. Те условия существования и развития, сложившиеся после процесса приватизации, в большей или меньшей степени сопровождают предпринимателей и в современной России.

Согласно ныне действующему Гражданскому кодексу Российской Федерации (ГК РФ) - ст. 2 п. 1, предпринимательская деятельность - это самостоятельная, осуществляемая на свой риск деятельность, направленная на систематическое получение прибыли от пользования имуществом, продажи товаров, выполнения работ или оказания услуг лицами, зарегистрированными в этом качестве в установленном законом порядке.

1.3 Виды и функции предпринимательства в экономике

В зависимости от содержания и направленности предпринимательской деятельности, объекта приложения капитала и получения конкретных результатов, связи предпринимательской деятельности с основными стадиями воспроизводственного процесса различают следующие виды предпринимательства:
- производственное,
- коммерческо-торговое,
- финансово-кредитное,
- посредническое,
- страховое.
1.Предпринимательство называется производственным, если сам предприниматель непосредственным образом, используя в качестве факторов орудия и предметы труда, производит продукцию, товары, услуги, работы, информацию, духовные ценности для последующей реализации (продажи) потребителям, покупателям, торговым организациям. Производственное предпринимательство включает выпуск промышленной и сельскохозяйственной продукции производственно-технического назначения, потребительских товаров, строительных работ, перевозки грузов и пассажиров, услуги связи, коммунальные и бытовые услуги, производство информации, знаний, выпуск книг, журналов, газет. В России производственное предпринимательство является наиболее рисковым занятием, так как структурная перестройка экономики не обеспечила необходимых условий для развития производственного предпринимательства. Существующий риск не реализации произведенной продукции, хронические неплатежи, многочисленные налоги, сборы и пошлины являются тормозом в развитии производственного предпринимательства. Также развитие производственного бизнеса в России сдерживается труднодоступностью некоторых ресурсов, отсутствием внутренних побудителей и слабым уровнем квалификации начинающих бизнесменов, боязнью сложностей, наличием более доступных и легких источников дохода. Между тем, именно производственное предпринимательство необходимо всем нам: в конечном счете оно сможет обеспечить стабильный успех начинающему бизнесмену. Так что тяготеющий к перспективному, устойчивому делу должен обратить свой взор на производственное предпринимательство.
2. Принцип организации коммерческо-торгового предпринимательства несколько отличается от производственного, так как предприниматель выступает непосредственно в роли коммерсанта, торговца, продавая готовые товары, приобретенные им у других лиц, потребителю (покупателю).
Особенностью торгового предпринимательства является непосредственные экономические связи с оптовыми и розничными потребителями товаров, работ, услуг. Коммерческое предпринимательство охватывает все виды деятельности, которые непосредственным образом относятся к обмену товара на деньги, денег на товар или товар на товар. Хотя основу коммерческого предпринимательства составляют товарно-денежные операции купли-продажи, в нем оказываются задействованными практически те же факторы и ресурсы, что и в производственном предпринимательстве, но в меньших масштабах.
Торговое предпринимательство связано с относительно высоким уровнем риска, особенно при организации торговли промышленными товарами длительного пользования.
3. Финансовое предпринимательство - это особая форма коммерческого предпринимательства, в котором в качестве предмета купли-продажи выступают валютные ценности, национальные деньги (российский рубль) и ценные бумаги (акции, облигации и др.), продаваемые предпринимателем покупателю или предоставляемые ему в кредит. При этом имеется в виду не только и не столько продажа и покупка иностранной валюты за рубли, хотя и это тоже финансовая сделка, а непредвиденный круг операций, охватывающий все многообразие продажи и обмена денег, других видов денежных средств, ценных бумаг на другие деньги, иностранную валюту, ценные бумаги. 
Суть финансовой предпринимательской операции состоит в том, что предприниматель приобретает основной фактор предпринимательства в виде различных денежных средств (денег, иностранной валюты, ценных бумаг) за определенную денежную сумму у обладателя денежных средств. Приобретенные денежные средства продаются затем покупателям за плату, превышающую денежную сумму, затраченную первоначально на покупку этих денежных средств, в результате чего образуется предпринимательская прибыль. В случае кредитного предпринимательства предприниматель привлекает денежные вклады, выплачивая обладателям вкладов вознаграждение в виде депозитного процента вместе с последующим возвратом вклада. Привлеченные деньги выдаются затем в долг покупателям кредитов под кредитный процент вместе с последующим возвратом вклада. 

4.Посредничеством называют предпринимательство, в котором предприниматель сам не производит и не продает товар, а выступает в роли посредника, связующего звена в процессе товарного обмена, в товарно - денежных операциях.

Посредник - это лицо (юридическое или физическое), представляющее интересы производителя или потребителя, но сами таковыми не являющиеся. Посредники могут вести предпринимательскую деятельность самостоятельно или выступать на рынке от имени (по поручению) производителей или потребителей. Посредническая предпринимательская деятельность является в значительной мере рисковой, поэтому предприниматель - посредник устанавливает в договоре уровень цен, учитывая степень риска при осуществлении посреднических операций. Главная задача и предмет предпринимательской деятельности посредника - соединить две заинтересованные во взаимной сделке стороны. Так что есть основания утверждать, что посредничество состоит в оказании услуг каждой из этих сторон. За оказание подобных услуг предприниматель получает доход, прибыль.

5. Страховое предпринимательство заключается в том, что предприниматель в соответствии с законодательством и договором гарантирует страхователю возмещение ущерба в результате непредвиденного бедствия потери имущества, ценностей, здоровья, жизни и других видов потерь за определенную плату при заключении договора страхования, Страхование заключается в том, что предприниматель получает страховой взнос, выплачивая страховку только при определенных обстоятельствах. Так как вероятность возникновения таких обстоятельств невелика, то оставшаяся часть взносов образует предпринимательский доход.
Как социально-экономическое явления нашей жизни предпринимательство выполняет множество различных функций. Ниже рассмотрены важнейшие из них.

Общеэкономическая функция предпринимательства в развитой рыночной экономике обусловлена ролью, которую играют индивидуальные предприниматели и предпринимательские организации как субъекты рынка. Суть общеэкономической функции предпринимательства проявляется через расходование различных ресурсов при производстве товаров и услуг и доведение их до потребителей (конкретные люди, домохозяйства, другие предприниматели, государство и т.п.). 

Второй важнейшей функцией предпринимательства является ресурсная функция. Суть её заключается в том, что, как правило, предпринимательство предполагает высокоэффективное использование всех доступных ресурсов. При этом имеются в виду как воспроизводимые, так и невоспроизводимые ресурсы, различные материальные и нематериальные условия и факторы производства. История развития предпринимательства однозначно свидетельствует о том, предприниматели весьма рационально относятся к собственным или платным ресурсам и совершенно безжалостно – к общественным ресурсам.

Третьей важнейшей функцией предпринимательства является творческо-поисковая, инновационная, которая связана не только с использованием предпринимателями новых идей, но и с выработкой новых средств и факторов для достижения поставленных целей. Творческая функция предпринимательства тесно связана со всеми другими функциями и обусловлена уровнем экономической свободы субъектов предпринимательства и условиями принятия управленческих решений.

В условиях нормально функционирующей рыночной экономики проявляется и четвёртая важнейшая функция предпринимательства –социальная. Её суть проявляется в том, что любой дееспособный индивидуум может проявить свои таланты и способности, создав собственное эффективно функционирующее дело. 
Пятой важнейшей функцией предпринимательства является организационная, которая проявляется в принятии предпринимателями самостоятельных управленческих решений касающихся организации собственного дела, его модернизации и диверсификации, объединения и разделения предприятий, участия в крупных предпринимательских проектах и т.п. Организационная функция особенно чётко проявляется в развитии малого и среднего предпринимательства, в развитии новых предпринимательских форм (сетевые организации, интернет - организации, «народные» предприятия и т.п.).

Кроме вышеперечисленных функций для предпринимательства характерны и множество других, которые, хотя и не считаются важнейшими, но без которых предпринимательство теряет свой смысл. Это: организация непосредственного производства, управление запасами и качеством продукции, выбор технологий производства, планирование новой продукции и модернизация старой, маркетинговое планирование и многое-многое другое.

 2 Развитие частного предпринимательства в России
2.1 Роль и значение предпринимательства в экономике России. 
Развитие предпринимательства является одним из самых точных показателей экономического и социального здоровья государства и общества. Малое и среднее предпринимательство несет на себе значительную смысловую нагрузку. 

Частные предприятия играют заметную роль в занятости, производстве отдельных товаров, исследовательских и научно-производственных разработках. Они создают среду и дух предпринимательства, без которых невозможна рыночная экономика, обеспечивает необходимую мобильность в условиях рынка, создает глубокую специализацию и кооперацию, без которых немыслима его высокая эффективность. Они способны быстро заполнять ниши, образующиеся в потребительской сфере, сравнительно быстро окупаться и создавать атмосферу конкуренции. В настоящее время почти треть населения России, так или иначе, связана с частным предпринимательством. 
Свыше 2 миллионов малых предприятий - это миллионы реальных собственников, менеджеров, финансистов, организаторов производства, прошедших серьезную школу выживания в российских условиях. Это делает частный бизнес весомым социально-экономическим явлением, а занятые в нем являются активной частью общества. Здесь сосредотачиваются квалифицированные и образованные люди. 
Анализируя показатели деятельности  за последние 4 года, можно с полной уверенностью сказать, что сегодня - это наиболее динамично развивающийся сектор экономики («таблица 2.1»).
Таблица 2.1 - Экономические показатели деятельности предприятий
	
	Средние 
предприятия
	Малые предприятия

	
	
	всего
	в том числе микропредприятия

	
	2010
	2011
	2012
	2013
	2010
	2011
	2012
	2013
	2010
	2011
	2012
	2013

	Число предприятий 
(на конец года), тыс.
	25,2
	15,9
	13,8
	13,7
	1644,3
	1836,4
	2003,0
	2063,1
	1415,2
	1593,8
	1760,0
	1828,6

	Среднесписочная численность работников (без внешних совместителей), тыс. человек
	2426,7
	1964,4
	1719,5
	1630,7
	9790,2
	10421,9
	10755,7
	10775,2
	3320,0
	3864,4
	4248,9
	4322,9

	Средняя численность внешних совместителей, тыс. человек
	…
	33,4
	29,9
	28,5
	…
	745,5
	639,6
	627,7
	…
	400,0
	363,8
	357,0

	Средняя численность работников, выполнявших работы по договорам 
гражданско-правового 
характера, тыс. человек
	…
	53,7
	46,3
	46,3
	…
	313,0
	288,6
	292,9
	…
	90,1
	86,9
	89,6


По данным Госкомстата России в 2013г. в Российской Федерации функционировало 2063,1 тысячи малых предприятий: 91,5 % - с частной формой собственности и 8,5% - со смешанной российской. В  2013 г. на малых предприятиях работало 11,7 миллиона человек, в том числе на постоянной основе – 10,8 миллиона («таблица 2.1»).
Сложившаяся за последние 4 года отраслевая структура малых предприятий практически не меняется. Большая часть малых предприятий приходится на сферу торговли (39,1 % от общего количества малых предприятий), строительство и промышленность (11,7%). Около 30% работников малых предприятий трудится в торговле, в строительстве занято  13,5%  работников

Численность индивидуальных предпринимателей, по данным Госкомстата России на 31 декабря 2013 года составила 5,4 миллиона человек. С учетом временно занятых  и членов семей бизнесменов  18% населения России, так или иначе, связаны с малым бизнесом. Около 26 млн. человек частично или полностью существуют на доходы от деятельности в сфере малого бизнеса.

Выручка от реализации продукции (работ, услуг) на малых предприятиях  за 2013 г. составила 24 трлн. 482 млрд. руб. («таблица 2.2»). На торговлю приходится 58,4% от всего оборота, примерно по 10%- строительство, операции с недвижимостью и транспорт. Менее 12% приходится  на остальные виды экономической деятельности. 
Таблица 2.2 – Основные экономические показатели деятельности предприятий
	
	Средние 
предприятия
	Малые предприятия

	
	
	всего
	в том числе микропредприятия

	
	2010
	2011
	2012
	2013
	2010
	2011
	2012
	2013
	2010
	2011
	2012
	2013

	Число предприятий 
(на конец года), тыс.
	25,2
	15,9
	13,8
	13,7
	1644,3
	1836,4
	2003,0
	2063,1
	1415,2
	1593,8
	1760,0
	1828,6

	Среднесписочная численность работников 
(без внешних совместителей), тыс. человек
	2426,7
	1964,4
	1719,5
	1630,7
	9790,2
	10421,9
	10755,7
	10775,2
	3320,0
	3864,4
	4248,9
	4322,9

	Оборот предприятий2), млрд. руб.
	7416,2
	5150,4
	4710,6
	4717,5
	18933,8
	22610,2
	23463,7
	24781,6
	5609,2
	7028,3
	8347,4
	9101,3

	Инвестиции в основной 
капитал, млрд. руб.
	209,3
	262,2
	209,1
	274,3
	520,3
	431,6
	521,5
	574,9
	199,0
	149,6
	157,1
	185,5

	Внеоборотные активы3), 
млрд. руб.
	1232,5
	1394,2
	1657,2
	1689,7
	16527,2
	17190,2
	19628,5
	63724,1
	14523,0
	15068,2
	17163,1
	60247,7

	Оборотные активы3),
млрд. руб.
	2185,6
	2579,5
	3443,9
	3679,1
	13010,2
	14927,6
	18121,1
	61358,8
	8862,7
	10295,0
	12392,8
	53174,8

	Капитал и резервы3),
млрд. руб.
	850,4
	986,1
	1267,4
	1283,7
	14631,1
	15211,5
	17501,4
	18591,1
	13234,6
	13751,9
	15697,0
	15639,6


2) Данные за 2010 г. приведены по показателю «Выручка от реализации товаров, работ, услуг (без суммы НДС, акцизов и аналогичных обязательных платежей)».

3) По данным бухгалтерской отчетности. 

Малые предприятия успешно адаптируются к условиям рынка. Постепенно  меняется структура малого бизнеса в сторону увеличения промышленного производства. Малое предпринимательство создает 21 % ВВП (всероссийского валового продукта). На его долю приходится пята часть подрядных строительных работ.
Увеличился приток трудовых ресурсов в сферу малого бизнеса в Центральном районе. Это связано с высоким уровнем развития рыночной, производственной и социальной инфраструктурой этого региона. В Центральном районе центрами притяжения работников малого бизнеса стали Москва(62% численности), Московская область (8%).(«таблица 2.3»).
Таблица 2.3 – Распределение отдельных показателей деятельности малых и средних предприятий по федеральным округам в 2013г. (в процентах к итогу)
	Малые предприятия (включая микропредприятия)
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2.2 Особенности и проблемы частного бизнеса в России

По Гражданскому Кодексу Российской Федерации предпринимательство определяется как «самостоятельная, осуществляемая на свой риск деятельность, направленная на систематическое получение прибыли от использования имущества, продажи товаров, выполнения работ или оказания услуг лицами, зарегистрированными в этом качестве в установленном законом порядке» 

Предпринимательство принято разделять на крупный, средний и малый бизнес. Критерии отнесения к тому или иному виду определяются ФЗ № 209 от 24.07.2007 и Постановлением Правительства РФ от 09.02.13 № 101.

На сегодняшний день предпринимательство в большей степени оценивают количественными показателями, упуская качественные. Но именно качественная оценка позволяет выявить связь предпринимательства с обществом. Например, предпринимательство внедряет новые технологии, создает новые товары, в результате чего:

- повышается производительность труда;

- на рынке продается дешевая продукция высокого качества

Для качественной оценки необходимо изучать такие показатели как: фондоотдача, коэффициенты обновления основных фондов, соотношение стоимости оборудования предприятий и др. Опираться нужно и на производительность труда. Для составления качественного определения малого предприятия необходимо выявить основные характерные особенности ее деятельности и развития. Данный подход представляет большой интерес, так как в нем малое предприятие рассматривается не как уменьшенная модель крупного предприятия, а как предприятие, осуществляющее свою деятельность с присущими ему следующими специфическими чертами: высокая степень неопределенности; постоянное развитие и адаптация к новым условиям; более высокая необходимость во внедрении инноваций.

Следующая проблема: большинство малых и средних предприятий - это предприятия, занимающиеся торговой деятельностью и общественным питанием. Необходимо повысить долю предприятий, обслуживающих науку, занимающихся наукой. Именно они способны принести большой объем инвестиций в бюджет и это наиболее перспективная область предпринимательской деятельности в век информационных компьютерных технологий и научно-технического прогресса.

Следующая проблема малого и среднего бизнеса заложена уже в определении предпринимательства. Предпринимательство всегда сопряжено с риском, который не всегда можно предугадать. Из-за риска предприятия не могут устоять на рынке и многие из них перестают существовать. Но чем больше первоначальный капитал, вложенный в предприятие, тем выше его шансы выстоять в конкурентной борьбе.

Возникает следующая большая проблема: недостаток инвестиционных ресурсов, недоступность кредитов. Банки при выдаче кредитов должны быть уверены, что предприятие будет платежеспособным, им необходим продуманный бизнес-план, который будет во многом зависеть от того, какими знаниями обладает будущий предприниматель, насколько реально он оценивает свои возможности и т.д. У предпринимателя должны быть хорошая кредитная история, «качественный» залог. Поэтому банки редко кредитуют стартовые бизнес проекты.

Следующая проблема малого бизнеса: высокие налоги и взносы. В зависимости от типа налогообложения (традиционная система налогообложения, упрощенная система) предприниматель платит от 6 до 15% налогов. Но есть и обязательные платежи в различные фонды, например, страховые взносы и затраты на бизнес. Поэтому предприниматели несут большие денежные потери, и им становится невыгодно вести бизнес

Административные барьеры и коррупция – одна из самых больших проблем, сдерживающих развитие малого бизнеса. Под административными барьерами следует понимать наличие многочисленных подзаконных актов, противоречия между различными уровнями законодательства (федеральным и региональным), большой объем отчетности, большое количество контролирующих органов и т.д. 
Для изменения ситуации  необходимо сделать законодательство более «прозрачным», открытым; необходимо устранить противоречия между федеральным и региональным уровнями законодательства; проверки, проводимые различными органами необходимо снизить, сделать их более согласованными; также необходимо предоставлять предпринимателям всю необходимую информацию касательно требований со стороны контролирующих органов.

Таким образом, можно выделить следующие проблемы, которые есть сейчас в малом и среднем бизнесе:

- отсутствие качественных показателей оценки бизнеса;

- малая доля предприятий, занимающихся наукой или обслуживающих науку;

- недоступность кредитов;

- высокие налоги;

- административные барьеры и коррупция;

- отсутствие компетентных кадров.

Решение данных проблем поможет малому предпринимательству развиваться более активно, а значит, будут создаваться новые товары (работы, услуги), будут создаваться новые рабочие места, будет развиваться экономика страны.
2.3 Государственная политика по отношению к предпринимательству

Государственная поддержка предпринимательства  направлена на создание экономических, правовых и организационных условий для деятельности субъектов малого бизнеса. Реализация Федеральных программ поддержки обеспечивает  формирование и развитие институциональной среды малого бизнеса, увеличение численности малых предприятий и рост результативности этого сектора экономики.

Финансово-кредитная поддержка малого бизнеса является одним из основных направлений государственной поддержки, поскольку низкая доступность финансовых ресурсов признана одной из ключевых проблем в деятельности малых предприятий. Сложившийся к настоящему времени механизм оказания финансовой поддержки таков, что преимущественное право на ее получение предоставляется субъектам малого бизнеса, производственный профиль которых отвечает определенным требованиям. 

Финансирование субъектов малого бизнеса осуществляется на конкурсной основе под конкретные инвестиционные проекты или бизнес-планы, представляемые на экспертизу в соответствующий уполномоченный орган.

Нормативно-правовая поддержка малого бизнеса со стороны государства заключается в создании такой нормативно-правовой базы, которая, регулируя деятельность малых предприятий на всех этапах его жизненного цикла, обеспечивала бы при этом наиболее благоприятные возможности для развития этого сектора экономики.

Деятельность субъектов малого бизнеса только на федеральном уровне регулируется несколькими тысячами правовых актов, включая ведомственные нормативные правовые акты. Как следствие, возникают многочисленные административные барьеры на этапах регистрации, лицензирования, контроля деятельности малых предприятий и др.

Наиболее важным, с правовой точки зрения, для эффективной реализации государственной политики в сфере поддержки предпринимательства является Федеральный закон «О государственной поддержке малого и среднего предпринимательства в России». Принятый в 1995 году, он до сих пор играет исключительную роль в правовом регулировании взаимоотношений между государством и малым бизнесом, хотя и имеет свои недостатки. 

Все более весомым развитием малого бизнеса становится система мер его государственной поддержки. Она включает в себя Государственный комитет РФ по поддержке и развитию малого предпринимательства, Федеральный фонд поддержки малого предпринимательства, региональные фонды, агентства и центры поддержки предпринимательства. 

С целью дальнейшего развития сферы малого бизнеса принимаются законодательные и нормативные акты, проводится работа различных структур, содействующих малому предпринимательству в России. Во всех регионах нашей страны созданы региональные фонды поддержки малого предпринимательства, осуществляющие финансово-кредитную поддержку субъектов малого бизнеса. Разрабатываются региональные программы поддержки малого бизнеса. 

Государство ежегодно выделяет немалые средства из федерального бюджета на  поддержку малого и среднего предпринимательства. По данным Госкомстата России в 2013 г. объем субсидий составил  почти 20 млрд. руб.
Особое внимание государство уделяет развитию фермерских хозяйств. В связи с введенными экономическими санкциями и необходимостью импортозамешения  у фермерских хозяйств появилась реальная возможность увеличить объемы производства. 

Важную роль в поддержке малого предпринимательства играют и создаваемые фонды, которые формируются путем аккумулирования бюджетных средств, средств, поступающих от приватизации, доходов от собственной деятельности, добровольных взносов физических и юридических лиц, доходов от выпуска и размещения ценных бумаг и других источников. Эти фонды являются юридическим лицом и используются для осуществления программ всех уровней по поддержке малого предпринимательства.

В законодательных актах России (с 1991 г.)  предусматривается предоставление малым предприятиям налоговых льгот на прибыль, права списания в первый год эксплуатации дополнительно амортизационных отчислений до 50% от первоначальной стоимости основных фондов со сроком службы свыше 3-х лет, а так же проводить ускоренную амортизацию активной части производственных фондов. Местные органы исполнительной власти должны  оказывать малым предприятиям содействия в материально-техническом и информационном обеспечении, получении в аренду нежилых помещений. 

Использование систем налоговых льгот, создание цивилизованного пространства, информационная и финансовая поддержка малых предприятий, обучение кадров, налаживание координации между федеральным уровнем и субъектами Федерации в поддержке малого предпринимательства становятся важнейшими факторами, определяющими появление позитивных сдвигов в этой сфере.

Несмотря на активную поддержку со стороны государства предприниматели в России сталкивается с определенными трудностями: недостаток инвестиционных ресурсов, недоступность кредитов, высокие налоги и взносы, административные барьеры. 

Для улучшения  функционирования предприятий малого  бизнеса  необходимо  на уровне государства принять меры по содействию модернизации производственных мощностей действующих малых предприятий, сделать более доступную законодательную базу, упростить процесс регистрации, увеличить объем финансовой поддержки, упростить налоговую систему, облегчить доступ малым предприятиям к кредитам.
Заключение

В своей работе я постарался охарактеризовать частное предпринимательство, определить роль и значение предпринимательства в экономике России, провести анализ проблем  и особенностей частного бизнеса. 

В курсовой работе рассмотрены теоретические аспекты становления частного предпринимательства и предпринимательской деятельности. На основании мнений выдающихся ученых исследовавших это направление  на протяжении  веков можно сделать вывод, что представление о предпринимательстве и предпринимательской деятельности не были  четко определены  до XVII-XVIII вв. Представление о предпринимательстве как деятельности связанной с риском, творчеством  и инновационной составляющей  стало рассматриваться исследователями в XX-XXI вв.

В России основы предпринимательства зародились в Киевской Руси. В 1917 г. началась новая экономическая политика, процесс национализации. Предпринимательство прекратило свое существование в России на долгие семьдесят лет. В 1986 г. был принят Закон « Об индивидуальной трудовой деятельности»,затем в 1988 г. Закон « О кооперации в СССР» что привело к возрождению предпринимательства. С 1992 г. началась приватизация и процесс передачи государственного имущества в частную собственность. Именно в этот период в современной Росси стало формироваться  частное предпринимательство. В современной жизни роль частного предпринимательства огромна. Оно выполняет множество различных функций.
В своей работе я постарался проанализировать роль и значение предпринимательства  в экономике России, особенности и проблемы с которыми сталкивается частный бизнес в нашей стране, а государственную политику по отношению к предпринимательству.

Проанализировав основные показатели деятельности малых и средних предприятий, основанных на данных Госкомстата России и других открытых источниках, можно сделать вывод. Частное предпринимательство играет существенную роль занятости, производстве отдельных товаров, научно-производственных разработках. 

Проводя итог рассмотрению роли  и значению частного предпринимательства в российской экономике, можно сформулировать следующие выводы:

1. Частное предпринимательство является важным фактором функционирования народного хозяйства. Большая часть малого и среднего бизнеса характеризует его как особый сектор общественного производства, удельный вес которого весьма незначителен.

2.Анализ малых предприятий показал, следующие особенности в развитии малого бизнеса в России:

-большинство предприятий  осуществляют свою деятельность в сфере торговли;

-на предприятиях трудится небольшое количество работников (до пяти человек);

-развитие бизнеса происходит не равномерно, большая часть сосредоточена в Центральном округе.
3.Несмотря на активную поддержку со стороны государства предприниматели сталкиваются с определенными трудностями: недостаток инвестиционных ресурсов, недоступность кредитов, высокие налоги ,административные барьеры.

4.Для улучшения функционирования предприятий малого бизнеса необходимо на уровне государства принять меры по содействию  модернизации производственных мощностей, упростить налоговую систему, обеспечить доступ малым предприятиям к кредитам, увеличить объем финансовой поддержки.-
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